UN-Kaufrecht

Ubereinkommen der Vereinten Nationen
tber Vertrage tber den internationalen Warenverkauf

Industrie- und Handelskammer
Region Stuttgart



Herausgeber

Konzeption

Autoren

Auflage

© 2004

Industrie- und Handelskammer
Region Stuttgart

JagerstralRe 30, 70174 Stuttgart
Postfach 10 24 44, 70020 Stuttgart
Telefon 0711 2005-0

Telefax 0711 2005-354
www.stuttgart.ihk.de
info@stuttgart.ihk.de

Abteilung Recht und Steuern

Dieter Zwernemann
Dr. Sabine Li3ner

8. Uberarbeitete Auflage 2004

Industrie- und Handelskammer

Region Stuttgart

Alle Rechte vorbehalten.

Nachdruck oder Vervielfaltigung auf Papier
und elektronischen Datentragern sowie
Einspeisungen in Datennetze nur mit
Genehmigung des Herausgebers.

Alle Angaben wurden mit gro3ter Sorgfalt
erarbeitet und zusammengestellt. Fir die
Richtigkeit und Vollstandigkeit des Inhalts
sowie fiir zwischenzeitliche Anderungen
tbernimmt die Industrie- und Handels-
kammer Region Stuttgart keine Gewahr.



11
1.2
13

4.1
4.2
4.3
4.4
45
4.6
4.7
4.8
4.9

Inhaltsverzeichnis

Einleitung

Anwendbarkeit des Ubereinkommens
Internationale Kaufvertrage
Raumliche Komponente

Inhaltliche Komponente
Abdingbarkeit der Bestimmungen des UN-Kaufrechts
Nicht vom UN-Kaufrecht erfasste Bereiche

Materielles Recht
Zustandekommen des Vertrages
Handelsbrauche

Pflichten des Verkaufers

Untersuchungs- und Rigepflicht, Verjahrung von Anspriichen

Rechtsbehelfe des Kéaufers bei Verletzung der Verkauferpflichten

Kauferpflichten
Rechtsbehelfe bei Verletzung der Kauferpflichten
Schadenersatz

Erhaltung der Ware

Anhang

o o O O

10

11
11
13
13
14
17
20
21
21
22

24

Anhang 1 Ubereinkommen der Vereinten Nationen (iber Vertrage iiber den
internationalen Warenkauf*

Anhang 2 Vertragsstaaten des Ubereinkommens der Vereinten Nationen iiber
Vertrage Uber den internationalen Warenkauf

Anhang 3 Uberblick uiber die Rechtsbehelfe des Kaufers bei Verletzung der
Verkauferpflichten

Anhang 4 Synoptische Darstellung der wesentlichen Unterschiede zwischen dem
UN-Kaufrecht und dem deutschen Recht ab dem 01.01.2002 nach der
Schuldrechtsreform

Anhang 5 Modifikation von Vertragsklauseln nach UN-Kaufrecht
(Exportbedingungen)

Anhang 6 Literaturhinweise (ohne Anspruch auf Vollstandigkeit)

Anschriften



Einleitung

Der Handelsausschuss der Vereinten Nationen (UNCITRAL) hat in den siebziger Jah-
ren unter Beteiligung von Gber 60 Nationen ein einheitliches Kaufrecht fir Kaufvertra-
ge im internationalen Recht geschaffen. Dieses Kaufrecht ist als ,Ubereinkommen
der Vereinten Nationen Uber Vertrdge uUber den internationalen Warenkauf* (UN-
Kaufrecht) vom 11.04.1980 in der Zwischenzeit von 62 Landern unterzeichnet und
von 60 L&ndern ratifiziert worden. Inzwischen ist es in 57 Landern in Kraft getreten
(Stand: 30. Oktober 2001). Der Wortlaut des UN-Kaufrechts ist in

Anhang 1, eine Liste der Vertragsstaaten in Anhang 2 wiedergegeben.

Neben der hier verwendeten Abkirzung ,UN-Kaufrecht” werden in den verschiede-
nen Landern auch Abklrzungen wie ,UNCITRAL-Kaufrecht®, \WKR" (fir Wiener
Kaufrechtstibereinkommen), ,,CISG* (fur ,,United Nations Convention on Contracts for
the International Sale of Goods") und ,CIS" (,Convention on International Sale")

verwendet.



Anwendbarkeit des Ubereinkommens
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Internationale Kaufvertrage

Fir die Anwendbarkeit des UN-Kaufrechts kommt es nicht darauf an, ob das Uber-
einkommen ausdricklich zwischen den Parteien vereinbart wird. Als Bestandteil des
nationalen Rechts gilt es in Deutschland ohne abweichende Parteivereinbarung
ebenso automatisch fir internationale Kaufvertrage wie das BGB und das HGB fir
nationale Kaufvertrage. Ein internationaler Kaufvertrag liegt vor, wenn der Vertrag

zwischen Parteien mit Niederlassung in verschiedenen Staaten geschlossen wird.

Raumliche Komponente

UN-Kaufrecht ist anwendbar, wenn fir einen internationalen Kaufvertrag das Recht
eines Abkommensstaates anwendbar ist. Dagegen kommt es nicht darauf an, dass

alle Beteiligten ihren Wohn- bzw. Unternehmenssitz in einem Vertragsstaat haben.

Beispiel:
Fur die Lieferung von Waren eines deutschen Herstellers im Rahmen eines Kaufver-
trages in die Turkei wirde der deutsche Richter UN-Kaufrecht anwenden, obwohl die

Tirkei das Ubereinkommen nicht unterzeichnet hat.

Inhaltliche Komponente

Das Ubereinkommen findet auf Kaufvertrage Anwendung, soweit diese nicht der De-
ckung des privaten Bedarfs dienen. Haufig ist fir den Verkaufer nicht erkennbar, ob
der Kaufvertrag dem privaten oder dem geschaftlichen Bedarf dient. In diesem Fall
kommt UN-Kaufrecht auch dann zur Anwendung, wenn der Kauf zwar tatséchlich der
privaten Sphare zuzuordnen ist, der Verkaufer vor oder bei Vertragsabschluss davon
aber nichts wusste oder nichts wissen musste (Art. 2 lit a). Problematisch ist dies vor
dem Hintergrund der EG-Verbrauchsguterkaufrichtlinie, die innerhalb der EU extrem
kauferfreundliche Regeln bei Kaufvertragen mit Verbraucherkdufen vorschreiben
mdchte. Verbrauchsguterkaufrecht soll - auch nach § 474 BGB - zwingend immer
dann gelten, wenn der Kaufer ein Verbraucher ist, wobei es gerade nicht darauf an-
kommen soll, ob der Verk&ufer diese Verbrauchereigenschaft kannte. Es bleibt ab-

zuwarten, wie die Rechtsprechung diesen Widerspruch l6sen wird.



Anwendbarkeit des Ubereinkommens

Beispiel:

Der Inhaber eines Architekturbiros, also ein Angehdriger eines freien Berufes, ent-
deckt in Italien eine Stehlampe, die von einem bekannten italienischen Designer ent-
worfen und gefertigt worden ist. Nachdem ihm bestéatigt worden ist, dass es sich um
eine so genannte Designer-Lampe handelt und er nach dem Gespréach im Geschaft
auch davon ausgegangen ist, dass es sich um ein Unikat handelt, kaufte er die Lam-
pe. Auch der Preis von mehr als 6.000 Euro scheint fir ein Unikat zu sprechen. Lei-
der begegnet er seiner Designer-Lampe wahrend seines Aufenthalts in Italien noch in

anderen - wenn auch exklusiven - Geschaften.

Fur die Prifung, ob UN-Kaufrecht und nicht materielles italienischen Kaufrecht zur

Anwendung kommt, ist Folgendes zu beachten:

Es handelt sich um einen Kaufvertrag.
Die Vertragsparteien haben ihren Sitz in verschiedenen Staaten.
Italien und Deutschland sind Abkommensstaaten.

Offen ist, ob ein Geschéaft zur Deckung des geschéftlichen Bedarfs vorliegt.

Entscheidend fiur die Anwendbarkeit des UN-Kaufrechts ist im vorliegenden Fall die
Beantwortung der Frage, ob der Kauf dem geschéftlichen oder privaten Bereich zuzu-
rechnen ist. Unbeachtlich ist, ob der Architekt freiberuflich oder gewerblich tatig ist.
Diese Unterscheidung wird in den meisten Staaten ohnedies nicht getroffen. Dem ge-
schéftlichen Bereich misste das Geschéaft zugerechnet werden, wenn der Architekt

die Lampe fir sein Biro erwerben wollte.

Im vorliegenden Fall kann davon ausgegangen werden, dass die Vertragsparteien
dieses Detail nicht besprochen haben. Damit hat es der Architekt faktisch in der
Hand, ob er UN-Kaufrecht méchte oder nicht. Im ersten Fall behauptet er, dass er die
Lampe flr sein Blro erwerben wollte. Mdchte er italienisches Recht, behauptet er,
dass er die Lampe fiur seine Privatwohnung gekauft hat. Sein italienischer Partner
kénnte entgegenhalten, dass er vom privaten Charakter des Geschafts nichts ge-

wusst hat. In diesem Fall kdme das UN-Kaufrecht zum Zuge.

Da das UN-Kaufrecht bei Kauf-, nicht aber bei Werkvertragen zur Anwendung kommt,
ist die Abgrenzung zwischen diesen beiden Vertragstypen von besonderer Bedeu-
tung. Anders als im deutschen Recht nach der Schuldrechtsreform wird nicht der
Verkauf aller neu hergestellten Produkte dem Kaufrecht zugeordnet, sondern nur
wenn der Werkunternehmer wesentliche Teile der herzustellenden oder zu erzeu-

genden Produkte selbst beschafft und zur Verfigung stellt (vgl. Art. 3).
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Stammen dagegen wesentliche Teile der fur die Herstellung notwendigen Stoffe vom
Besteller selbst, ist UN-Kaufrecht nicht anwendbar. So ist insbesondere die Lohnver-

edelung vom Anwendungsbereich des UN-Kaufrechts ausgenommen.

Das Abkommen gilt auch, wenn zusatzlich zur Liefer- eine Montageverpflichtung
Ubernommen worden ist. Sollte dagegen zusatzlich zum Kaufvertrag ein eigenstandi-
ger Vertrag tber die Montage der verkauften Maschine oder tber Ingenieurleistungen

abgeschlossen werden, wird nur der Kaufvertrag nach UN-Kaufrecht behandelt.

Im Bereich des Anlagenbaus kommt es darauf an, ob der Schwerpunkt der Leistung
auf dem Dienstleistungssektor oder beim Liefergeschéft liegt. Betragt bei einem ein-
heitlichen Vertrag der Wertschopfungsanteil der Werk- bzw. Dienstleistung mehr als
50 Prozent, ist UN-Kaufrecht wohl nicht anwendbar. Uberwiegt dagegen der Wert der
gelieferten Maschinen und Anlagenbestandteile, ist der gesamte Vertrag auf der
Grundlage des UN-Kaufrechts zu behandeln. Zweifelsféalle konnen dadurch gel6st
werden, dass bereits bei der Vertragsgestaltung eine rechtliche Trennung der Vertra-
ge erfolgt. In einem solchen Fall wirde der Kaufvertrag UN-Kaufrecht unterliegen,
nicht aber der Werk- bzw. Dienstvertrag, in dem bspw. die Montage, technische Bera-

tung, Schulung des Personals des Kaufers usw. geregelt werden kénnte.

Die Anwendbarkeit des Abkommens auf Leasing-Vertrage ist umstritten und kann nur

anhand der konkreten Ausgestaltung des Vertrages beurteilt werden.



Abdingbarkeit der Bestimmungen des UN-Kaufrechts

Das Ubereinkommen sieht in Art. 6 vor, dass die Anwendbarkeit des UN-Kaufrechts
zwischen den Vertragsparteien ausgeschlossen werden kann. Ist dies beabsichtigt,
empfiehlt sich unbedingt eine ausdriickliche Vereinbarung im Vertrag. Die Formulie-

rung konnte beispielsweise lauten:

LAUf das Vertragsverhdltnis findet deutsches Recht unter Ausschluss des
Ubereinkommens der Vereinten Nationen vom 11.04.198 0 lber Vertrage uber

den internationalen Warenkauf Anwendung.”

Dagegen reicht folgende Formulierung nicht aus: ,Dieser Vertrag unterliegt deut-
schem Recht.” Auch das UN-Kaufrecht ist ndmlich Bestandteil des deutschen Rechts

und somit auf den Vertrag anwendbar.
Dazu folgende Beispiele:

Beispiel:

In einem Vertrag Uber die Lieferung einer Maschine von Deutschland nach Frankreich
ist die Klausel enthalten:,Dieser Vertrag unterliegt dem deutschen Recht.” In diesem
Fall findet fir den Kaufvertrag UN-Kaufrecht Anwendung. Aul3erdem gelten ergan-
zend die deutschen Bestimmungen zur Irrtumsanfechtung, zur Abtretung von Forde-

rungen aus dem Kaufvertrag, zu Allgemeinen Geschéftsbedingungen usw.

Beispiel:

In einem Vertrag tber die Lieferung einer Maschine von Deutschland nach Frankreich
ist die Klausel enthalten:,Dieser Vertrag unterliegt dem franzdsischen Recht.” In die-
sem Fall gilt UN-Kaufrecht fur die kaufrechtlichen Bestimmungen, dagegen richtet

sich die Irrtumsanfechtung usw. nach franzésischem Recht.

Der Ausschluss kann auch stillschweigend durch schlissiges Verhalten erfolgen, je-
doch fihrt eine solche Argumentation im Streitfall zu Beweisproblemen. Wenn ein
Ausschluss von den Parteien gewinscht wird, ist daher eine ausdrtckliche, schriftli-
che Regelung zu empfehlen. Sind die Vertragsparteien lediglich mit manchen Rege-
lungen des UN-Kaufrechts nicht einverstanden, missen sie deshalb nicht das UN-
Kaufrecht insgesamt ausschlieRen. Sie kénnen durch Vertrag auch einzelne Abwei-

chungen vom UN-Kaufrecht vereinbaren (Art. 6).

Lediglich die Formfreiheit bei Vertragsabschluss und die Mdglichkeit der Vertragsan-
derung oder Vertragsaufhebung durch Vereinbarung der Vertragsparteien im Nachhi-
nein kénnen durch Vertrag nicht ausgeschlossen werden (Art. 12). Dartiber hinaus
kénnen die Abkommensstaaten selbst gem. Art. 96 Abweichungen von diesem Ab-

kommen erklaren.



Nicht vom UN-Kaufrecht erfasste Bereiche

Das Ubereinkommen regelt das Kaufrecht in seinem Kernbereich, nicht aber andere
rechtliche Materien, die im Zusammenhang mit dem Kaufrecht eine Rolle spielen (vgl.

auch Art. 4). Nicht im Ubereinkommen sind geregelt:

Anerkennung und Vollstreckung von Urteilen und Schiedsspriichen im Ausland
Produkthaftung

Prozessrecht

Verjahrung

Nichtigkeit des Vertrages wegen des Verstol3es gegen ein Gesetz, z. B. die Unwirk-
samkeit des Vertrages oder einzelner Klauseln wegen Sittenwidrigkeit oder der In-
haltskontrolle von Allgemeinen Geschéftsbedingungen nach 88 305 ff. BGB
sogenannte Willensmangel, also Anfechtungsmdglichkeiten wegen Irrtums, Tau-
schung oder Drohung

Vertretungsmacht

Geschaéftsfahigkeit

Ubergang des Eigentums an der Kaufsache (so muss insbesondere die Wirksamkeit
einer Eigentumsvorbehaltsklausel nach dem jeweiligen Landesrecht beurteilt werden)
Abtretung von Anspriichen aus dem Kaufvertrag

Vertragsstrafeversprechen und pauschalisierte Schadenersatzabreden

Aus diesem Grund ist von Bedeutung, welches Recht fur die anderen Bereiche zur
Anwendung kommt. Ist beispielsweise im Vertrag die Anwendbarkeit deutschen
Rechts vereinbart, gilt fir den ,Kaufrechtskern* UN-Kaufrecht, fir die Gbrigen Berei-
che das materielle deutsche Recht, also z. B. das BGB fiir Fragen der Vollmachtser-
teilung oder der Zulassigkeit bestimmter Klauseln in Allgemeinen Geschéftsbedin-

gungen.
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Zustandekommen des Vertrages

Fur das Zustandekommen des Vertrages bestimmt Art. 11 als zwingende Norm die
Formfreiheit, das heil3t zum Zustandekommen des Vertrages bedarf es keiner Schrift-
form oder gar einer notariellen Beglaubigung. Allerdings sieht das Ubereinkommen
ausdricklich vor, dass die einzelnen Staaten gem. Art. 96 einen Vorbehalt fir eine
abweichende Regelung bei Unterzeichnung des Ubereinkommens machen kénnen.
Davon haben vor allem friihere Staatshandelslander, ndmlich die Russische Fodera-
tion, Ukraine, Weildrussland, Ungarn und China, sowie einige siUdamerikanische

Staaten wie Argentinien und Chile Gebrauch gemacht.

Die Art. 14 ff. regeln das Zustandekommen des Vertrages durch Angebot und An-
nahme. Die insoweit mit dem deutschen Recht vergleichbaren Regelungen sind aller-

dings etwas ausfuhrlicher als im deutschen BGB.

Der Zugang der Willenserklarung ist wie im deutschen Recht geregelt (Art. 24). Fur
den Zugang der Willenserklarung reicht es aus, wenn sie so in den Machtbereich des
Empfangers gelangt ist, dass dieser die Moglichkeit hat, von ihr Kenntnis zu nehmen.
Dagegen kommt es nicht darauf an, dass er von dieser Mdglichkeit tatsachlich

Gebrauch macht.

Ebenfalls ahnlich wie im deutschen Recht ist die Abgrenzung des Angebots von der
Aufforderung zur Abgabe eines Angebots (Art. 14) geregelt. Nicht als rechtlich ver-
bindliches Angebot sind allgemeine Anpreisungen anzusehen, die dem Bereich der
Werbung zugeordnet werden kdnnen, wie beispielsweise Zeitungsannoncen, Werbe-
briefe, Zusendung von Preislisten etc. Insoweit gilt also unverandert die Rechtslage,

wie sie in Deutschland vor der Schuldrechtsreform bestand.

Einen Widerspruch findet man im Verhdltnis zwischen Art. 14 und Art. 55. Einerseits
kommt der Vertrag nur zustande, wenn ein wirksames Angebot und eine wirksame
Annahme vorliegt. Fir ein solches Angebot sieht Art. 14 einen bestimmten Mindest-
inhalt, unter anderem einen bestimmten Preis vor. Andererseits regelt Art. 55, wie zu
verfahren ist, wenn ein wirksamer Vertrag zustande kommt, ohne dass ein Preis ver-
einbart worden ist, was eigentlich nach der Definition des Art. 14 gar nicht mdglich ist.

Allerdings durfte dieser Fall nicht haufig vorkommen.

Der Widerspruch wurde Ubrigens bei Abfassung des Textes gesehen, bei den Ver-
handlungen tber das Abkommen konnte aber keine Einigkeit erzielt werden, so dass

diese Inkonsequenz in Kauf genommen worden ist.
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Wie im deutschen Recht wird eine verspatete oder eine vom Angebot abweichende
Annahmeerklarung wie eine Ablehnung mit neuem Angebot behandelt (Art. 19). Dies
gilt anders als im deutschen Recht aber nur fir wesentliche Abweichungen. Was
.-wesentlich* ist, wird in Abs. 3 beispielhaft aufgezahlt. Bei unwesentlichen Abwei-
chungen kommt der Vertrag dagegen mit dem geé&nderten Vertragsinhalt zustande,
wenn der Vertragspartner nicht unverziiglich widerspricht. Wir kennen Ahnliches von

der Wirkung eines kaufméannischen Bestéatigungsschreibens nach deutschem Recht.

Wegen dieser Regelung ist bei sich kreuzenden AGBs Vorsicht geboten. Wahrend
der BGH in solchen Féallen im nationalen Kaufrecht davon ausgeht, dass keine der in
die Verhandlungen eingefiihrten Allgemeinen Geschaftsbedingungen vereinbart wor-
den ist, weil eine Einigung nicht erzielt werden konnte, kann nach UN-Kaufrecht die
spatere AGB durchaus wirksam werden, wenn kein Widerspruch erfolgt. Davon ist
immer dann auszugehen, wenn die spater versandten AGB keine ,wesentliche* An-

derung des Angebots enthalt.

Uberhaupt birgt die Einbeziehung Allgemeiner Geschéftsbedingungen Schwierigkei-

ten, da sie nach UN-Kaufrecht zu beurteilen ist. So ist wohl die herrschende Meinung.

Beispiel:

Das deutsche Unternehmen hat mit dem auslandischen Vertragspartner sténdige
Geschéftsbeziehungen. Nachdem am Anfang ein paar Mal die Allgemeine Liefer- und
Zahlungsbedingung ausdriicklich zum Gegenstand des Vertrages gemacht und mit
zugeschickt worden ist, unterbleibt dies in den folgenden Jahren. Die AGB beinhaltet

den Ausschluss des UN-Kaufrechts.

Der deutsche Richter kdme auf der Grundlage der Grundsétze, die aus dem deut-
schen HGB und dem AGB-Gesetz entwickelt worden sind, durchaus zur Geltung der
AGB. Argument ware, dass der Vertragspartner, bei dem es sich ja auch um einen
Kaufmann handelt, davon ausgehen musste, dass auch weiterhin Vertrage nur unter
Einbeziehung der AGB abgeschlossen werden sollten. Wenn die AGB Vertragsbe-

standteil geworden ist, greift auch der Ausschluss des UN-Kaufrechts.

Wirde der deutsche Richter dagegen zundchst vom UN-Kaufrecht ausgehen, das ja
ebenfalls Bestandteil des deutschen Rechts ist und gerade bei internationalen Kauf-
vertrdgen zum Zuge kommen soll, erscheint die wirksame Einbeziehung der AGB e-
her zweifelhaft (vgl. Art. 8), da auch die Gepflogenheiten im Land des Vertragspart-
ners bertcksichtigt werden missen. Ohne die AGB ist aber UN-Kaufrecht nicht wirk-
sam ausgeschlossen worden und muss deshalb bei der Lésung des Falles zugrunde

gelegt werden.
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Handelsbrauche

Art. 9 bezieht internationale Handelsbrauche wie z. B. die INCOTERMS in den Ab-
kommenstext ein, nicht aber lediglich nationale Gebréduche. Deshalb ist aufl3erst um-
stritten, ob die Rechtsgrundsatze Uber das kaufmé&nnische Bestatigungsschreiben
gelten. Zwar kennen einige Lander vergleichbare Gepflogenheiten wie die von der
deutschen Rechtsprechung entwickelten Grundsétze Uber das kaufménnische Bestéa-
tigungsschreiben, andere Staaten aber nicht. Der Europaische Gerichtshof hat sich

selbst fur die Staaten der europaischen Union nicht festgelegt.

Berticksichtigt man die wesentlich gré3ere Anzahl der Abkommensstaaten des UN-
Kaufrechts, ist wohl mit der herrschenden Meinung davon auszugehen, dass es sich
insoweit nur um einen nationalen, nicht aber internationalen Handelsbrauch mit welt-

weiter Dimension handelt.

Pflichten des Verkaufers

Die Pflichten des Verkéufers und die Rechte des Kéaufers bei Verletzung dieser Ver-
tragspflichten sind ein zentraler Bereich des Ubereinkommens (Art. 30 - 52).

Der Verkaufer ist verpflichtet

zur Lieferung der verkauften Ware (Art. 30)

zur Ubergabe der die Ware betreffenden Dokumente (Art. 30; dieser wichtige Punkt
ist in den deutschen Gesetzen nicht erwahnt)

zur Verschaffung des Eigentums an der Ware (Art. 30).

Die Ware muss vertragsgemal sein (Art. 35)

Ublicherweise werden bei internationalen Kaufvertragen Lieferort, Gefahrtragung und
sonstige Verpflichtungen, die mit dem Warentransport zusammenhéngen, durch
INCOTERM-Klauseln geregelt. Von solchen ausdriicklichen Regelungen geht auch
Art. 31 aus. Sollte ausnahmsweise eine Vereinbarung fehlen, geht das Ubereinkom-
men als Normalfall vom Beférderungskauf aus, der mit dem Versendungskauf des
deutschen BGB vergleichbar ist. Der Verkaufer ist zwar zur Beférderung nicht ver-
pflichtet, er hat aber die dafiir erforderlichen Vertrage abzuschlieRen. Die Kosten sind
ohne abweichende Vereinbarung vom Kéaufer zu tragen. Die Gefahr geht mit Uberga-
be der Kaufsache an den ersten Befdorderer, in der Regel aber noch nicht mit Uber-
gabe an den Spediteur uber. Geht die Ware nach Gefahribergang unter oder wird sie

beschadigt, muss der Kaufer dennoch den vollen Kaufpreis bezahlen (Art. 66 - 70).
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Die Falle, bei denen der Lieferort ausnahmsweise ein anderer als der Ubergabeort an
den ersten Beforderer ist, sind in Art. 31 lit. b und ¢ geregelt. Weitere Verpflichtungen,
die typischerweise bei der Versendung von Ware anfallen, wie eine Versendungsan-

zeige oder Auskunftspflichten, werden in Art. 32 behandelt.

Fir die Lieferzeit ist der vereinbarte oder der sich aus dem Vertrag ergebende Liefer-
zeitpunkt mafigeblich, ansonsten hat die Lieferung innerhalb einer angemessenen
Frist nach Vertragsabschluss zu erfolgen (Art. 33). Eine Nachfrist kann der Verkaufer

ohne ausdrickliche Vereinbarung nicht fiir sich beanspruchen.

Das Erfordernis der VertragsmafRigkeit der Ware umfasst gem. Art. 35 Menge, Quali-
tat, Art sowie Verpackung oder Behaltnis. Unter welchen Voraussetzungen die Ware
als vertragsgemalf anzusehen ist, richtet sich zunachst danach, was ausdricklich im
Vertrag vereinbart ist, im Ubrigen nach dem Vertragszweck (Art. 35 Abs. 2). MalRgeb-
licher Zeitpunkt fir die Beurteilung der VertragsmaRigkeit ist gem. Art. 36 der Zeit-
punkt des Gefahriibergangs, also meist die Ubergabe an den Ersttransporteur. Er-
hebliche Unterschiede zum deutschen Recht durften in der Praxis nicht bestehen,
wenn man einmal davon absieht, dass im UN-Kaufrecht Werbung und 6&ffentliche Au-

Rerungen von Verkaufer, Hersteller oder dessen Gehilfen keine Rolle spielen.

Auch Mehr- oder Minderlieferungen, ja selbst die Andienung véllig anderer Ware als

der vereinbarten, sind nach den Regeln der Art. 35 - 44 zu handhaben (Art. 35).

Im Abkommen ist nicht geregelt, ob der Kaufer die Annahme nicht vertragsgemafer
Ware zuruckweisen kann. Nach der deutschen Kommentarliteratur besteht eine sol-
che Mdglichkeit nur bei einer wesentlichen Vertragsverletzung, z. B. wenn etwas
ganz anderes geliefert wird, da sonst die Regelung der Rechtsbehelfe umgangen
werden wirde. Eine Wandlung des Vertrages ist ndmlich nur bei einer wesentlichen

Vertragsverletzung maoglich.

Untersuchungs- und Riigepflicht, Verjahrung von Ansprichen

Wie nach dem deutschen HGB hat der Kaufer ,innerhalb einer so kurzen Frist die
Ware zu untersuchen, wie es die Umstande erlauben” (Art. 38) und bei erkennbaren
Mangeln innerhalb einer angemessenen Frist zu rigen. Kommt er dieser Verpflich-
tung nicht nach, verliert er seine Gewahrleistungsanspriiche, wenn der Verkaufer
nicht bdsglaubig war. In diesem Zusammenhang ist wichtig, dass zumindest nach der
vom BGH vertretenen Auffassung die Vertragswidrigkeit moglichst konkret zu be-

zeichnen ist.
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Eine allgemeine Behauptung, die Lieferung sei nicht vertragsgemaR, die Ware sei
mangelhaft etc. reicht danach nicht aus. Das Gericht erachtet es als notwendig, dass
sich der Verkaufer durch die Rige ein Bild Uber die Vertragswidrigkeit machen und

die erforderlichen Schritte ergreifen kann.

Allerdings sieht Art. 44 ein Schlupfloch fur diejenigen vor, welche die Frist versaumt
haben. Wenn der Kaufer eine verniinftige Entschuldigung fir die Verspatung hat,
kann er immerhin noch den Kaufpreis mindern und Schadenersatz verlangen, wenn
auch ohne entgangenen Gewinn. Was unter einer ,verninftigen Entschuldigung* zu
verstehen ist, wird nicht definiert. Ob eine verninftige Entschuldigung vorliegt, ist an-
hand der Umstande des Einzelfalles zu beurteilen, wobei die schitzenswerten Inte-

ressen beider Parteien zu bertcksichtigen sind.

Ist die Ware mit Rechtsméngeln oder Schutzrechten Dritter behaftet, gelten ahnliche
Rugepflichten, Ausschlussfristen und Ausnahmen (Art. 41 - 44) wie bei den Sach-

mangein.

Wie lange die Untersuchungsfrist dauern kann, hangt von der Ware ab. Sie wird bei
schnell verderblicher Ware, z. B. frischem Salat, kiirzer sein. Ansonsten wird in ein-
schlagigen Kommentaren von einer Faustregel von drei oder vier Tagen gesprochen.

An die Untersuchungsfrist schliel3t sich eine ,angemessene” Riigefrist an.

Folgt man den bisherigen Veroffentlichungen, kann die Ruge innerhalb von vier bis
sechs Arbeitstagen wohl als fristgerecht angesehen werden. Aber auch eine Frist von
einem Monat wird vertreten, wobei der BGH in einer Entscheidung aus dem Jahre
1995 diese Monatsfrist als ,sehr gro3ziigig“ bezeichnet. In diesem Urteil war die Ein-

haltung der Rigefrist allerdings nicht entscheidungserheblich.

Versteckte Mangel konnen noch bis zu zwei Jahren nach der Ubergabe der Sache
angezeigt werden und damit die Gewahrleistungsrechte auslosen (Art. 39 Abs. 2).
Durch die Schuldrechtsreform wurde eine friher erhebliche Abweichung zum deut-
schen Recht beseitigt. Nach UN-Kaufrecht konnte namlich ein verborgener Mangel
noch zwei Jahre geriigt werden, wahrend nach deutschem BGB die Gewahrleistungs-
frist bereits nach 6 Monaten abgelaufen ist. Nach der Schuldrechtsreform betragt die
Verjahrungsfrist fir Mangelanspriiche ebenfalls 2 Jahre. Seit dem 01.01.2002 gelten
fur Anspriche aus dem UN-Kaufrecht die gleichen Verjahrungsregeln wie fir die tb-
rigen Anspriiche aus deutschem Recht (Art. 3 des ab dem 01.01.2002 geltenden Ge-
setzes zu dem Ubereinkommen der Vereinten Nationen vom 11.04.1980 tber Vertra-
ge Uber den internationalen Warenkauf). Danach verjahren jeweils mit der Abliefe-

rung der Sache:
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Méangelanspriche grundsétzlich in 2 Jahren (8§ 438 Abs. 1 Ziff. 3 BGB),

bei Sachen die entsprechend ihrer tblichen Verwendungsweise fiir ein Bauwerk ver-
wendet werden und dessen Mangelhaftigkeit verursacht haben, in 5 Jahren § 438
Abs. 1 Ziff. 2 BGB).

Anspriiche des Verkaufers auf den Kaufpreis verjahren nach 3 Jahren ab dem Ende
des Jahres der Falligkeit des Anspruchs (88 195, 199 BGB).

Beispiel:

Der deutsche Maschinenbauer kauft von einem franzdsischen Hersteller Elektronik-
teile, die in eine Maschine eingebaut werden sollen. Die Anwendbarkeit deutschen
Rechts wird vereinbart. Beide Vertragsparteien gehen davon aus, dass die stérungs-
freie Lebensdauer der Teile mindestens funf Jahre ausmachen wird. Nachdem bei ei-
ner stichprobenartigen Untersuchung keine Mangel festgestellt werden konnten, wer-
den die Teile eingebaut. Ca. 20 Monate spater kommt es zu zahlreichen Fehlern in
der Elektronik. Eine Woche nach den ersten Reklamationen riigt der Maschinenbauer
gegeniber der Elektronikfirma die Schaden. Nach finfmonatigen vergeblichen Ver-
handlungen wegen des Schadensausgleichs erhebt der deutsche Hersteller entspre-
chend der vereinbarten Gerichtsstandsklausel Klage vor dem drtlich zustéandigen

deutschen Gericht.

Ein deutsches Gericht wirde nach Bejahung seiner internationalen Zustandigkeit zum
Ergebnis kommen, dass UN-Kaufrecht anwendbar ist. Unterstellen wir, es halt die
Elektronikteile fir mangelhaft, misste es weiter prifen, ob der Kaufer seiner Untersu-
chungs- und seiner Rugepflicht nachgekommen ist. Dies muss wohl bejaht werden,
weil der Mangel friher nicht erkennbar war und eine einwdchige Untersuchungs- und
Rugefrist als angemessen anzusehen ist, zumal der Klager zunachst ausschliel3en
musste, dass die Stérungen auf anderen Ursachen beruhen. Die Mangelanzeige ist
noch innerhalb der Zwei-Jahres-Frist des Art. 39 erfolgt. Die Verjahrungsfrist richtet
sich nach Art. 3 des deutschen Vertragsgesetzes (s. Anhang 3), da deutsches Recht
anwendbar ist. Danach betragt die Verjahrungsfrist zwei Jahre ab Lieferung der Sa-
che. Die Verjahrungsfrist wird durch die Verhandlungen gehemmt und lauft frihes-
tens drei Monate nach Ende der Hemmung (Scheitern der Verhandlungen) ab (§ 203
BGB).

16
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Rechtsbehelfe des Kaufers bei Verletzung der Ver  kauferpflichten

Wahrend sich friher der deutsche Kaufmann einem vollig anderen System hinsicht-
lich der Rechte des Kaufers bei Verletzung der Verkauferpflichten ausgesetzt sah, hat
sich die Rechtslage durch die Schuldrechtsreform stark angenahert (vgl. den Uber-
blick in Anhang 3).

Das UN-Kaufrecht differenziert nicht danach, ob die Leistung unmdglich, verspéatet
oder mangelhaft ist, ob die vereinbarte Menge unter- oder Uberschritten wird, ob Be-
dienungs- und Montageanleitungen fehlen oder unverstandlich sind, erforderliche Pa-
piere fehlen usw.. Das UN-Kaufrecht unterscheidet nur zwischen einer einfachen und

einer wesentlichen Vertragsverletzung.

In Art. 45 ff. werden folgende Rechtsbehelfe angeboten, zwischen denen - wenn man
einmal von der Besonderheit des Nachbesserungsrechts des Verkéaufers absieht - der

Kaufer auswahlen kann:

Erflllungsanspruch gem. Art. 46

Nachbesserungsanspruch gem. Art. 46

Nachbesserungsrecht des Verkéufers, wenn die Ware nicht vertragsgemal ist (nur
auf eigene Kosten und wenn dies dem Kaufer zumutbar ist; ebenfalls bei vorzeitiger
Lieferung bis zum Ablauf des vereinbarten Lieferzeitpunkts) gem. Art. 37, 48
Minderung bei vertragswidriger Beschaffenheit (selbst wenn die Rigefrist vom Kaufer
versaumt worden ist, er dafiir aber eine verniinftige Entschuldigung hat) gem. Art. 44,
50

Schadenersatz (selbst wenn die Rigefrist vom Kéaufer versdumt worden ist, er daftr
aber eine vernlnftige Entschuldigung hat; allerdings umfasst der Schadenersatzan-
spruch dann nicht den entgangenen Gewinn) gem. Art. 44, 74 ff.

Aufhebung des Vertrages (nur wenn die Nichterfillung eine wesentliche Vertragsver-
letzung darstellt oder nach abgelaufener Nachfristsetzung; nach Erfillung nur noch in
engen zeitlichen Grenzen) gem. Art. 49

Ersatzlieferung bei nicht vertragsgemalier Ware gem. Art. 46 (nur bei wesentlicher

Vertragsverletzung)

Ein Schadenersatzanspruch kann gem. Art. 45 Abs. 2 immer mit anderen Rechtsbe-
helfen gekoppelt werden. Im deutschen Recht ist dies zwischenzeitlich &hnlich. Bei
den meisten Vertragsverletzungen wird der Rechtsbehelf allein durch die Vertragsver-

letzung ausgeldst, ohne dass es dazu einer Mahnung oder Fristsetzung bedarf.
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Zum zentralen Begriff der wesentlichen Vertragsverletzung gibt Art. 25 eine Legalde-

finition. Mal3geblich ist danach,

dass dem Kaufer durch die Vertragsverletzung ein Nachteil entsteht

dass dieser Nachteil wesentlich ist, z. B. weil der Vertragszweck ernsthaft gefahrdet
ist (schwerwiegende Qualitatsmangel, Lieferung einer anderer Ware) oder weil ein
bestimmter Punkt im Vertrag als besonders wichtig hervorgehoben worden ist, z.B.
bei Fixgeschaften.

Die Folgen mussen fir den Vertragspartner nach objektivem Maf3stab vorhersehbar

gewesen sein.

Darlber hinaus ist der Kaufer nicht zur Zahlung des Kaufpreises verpflichtet, solange
der Verkaufer selbst seine Pflichten nicht erfillt hat (Art. 58, 71 Abs. 1).

Dazu folgende Beispiele:

Beispiel:

Sachverhalt:

Anlagenbauer A bestellt, was aus dem Vertrag hervorgeht, fir eine gréf3ere Anlage,
die in wenigen Monaten fertiggestellt sein muss, Zulieferteile fix zum 1.12. des Jah-
res. Erfolgt die Lieferung nicht zu diesem Zeitpunkt, so handelt es sich um eine
schwerwiegende Vertragsverletzung. Er kann wahlweise folgendermal3en vorgehen:
Er kann weiterhin vom Verkdufer Erfillung verlangen (Art. 46), nach seiner Wahl
auch unter Setzung einer Nachfrist.

Er kann die Vertragsaufhebung erklaren (Art. 49). Hat er eine Nachfrist gesetzt, so
kann die Vertragsaufhebung erst nach Ablauf der Frist erfolgen, es sei denn, der
Verkaufer erklart ausdricklich seine fehlende Lieferbereitschaft. Ist die Lieferung
schon erfolgt, kann er allerdings die Aufhebung des Vertrages nur innerhalb einer an-
gemessenen Frist erklaren.

Er kann Schadenersatz verlangen (Art. 74 - 77).

Beispiel:

Beim zuvor genannten Beispiel erfolgt die Lieferung zwar termingerecht, es werden

aber falsche Teile geliefert.

Wieder handelt es sich um eine schwerwiegende Vertragsverletzung, da der Verkau-
fer die Bedeutung der zeitgerechten Lieferung der Teile kannte, sodass folgende

Moglichkeiten bestehen:

Der Kéaufer kann auf der Leistung bestehen, so dass er eine Ersatzlieferung verlan-

gen kann, allerdings nur innerhalb einer angemessenen Frist (Art. 46 Abs. 2).

18
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Wiederum kann er die Vertragsaufhebung verlangen, aber nur innerhalb einer ange-
messenen Frist (Art. 49 Abs. 2 b).

Er kann den Kaufpreis um den geringeren Wert herabsetzen, was im Beispielsfall
aber kaum eine Lésung sein durfte.

Er kann Schadenersatz verlangen (Art. 74 - 77).

Beispiel:
Der deutsche Maschinenbauer liefert an den Kunden in Frankreich eine Maschine,

die gelegentliche Stérungen in der Elektronik aufweist.

Hier kann nicht von einem wesentlichen Mangel ausgegangen werden. Anderenfalls
wirde der ,wesentliche Mangel* vom Ausnahmefall zum Regelfall ,mutieren“. Der
Kaufer hat deshalb nicht das Recht, eine Ersatzlieferung zu verlangen oder die Ver-
tragsaufhebung zu erklaren. Als Méglichkeiten verbleiben noch:

Nachbesserung, aber nur innerhalb einer angemessenen Frist und auch nur, wenn
die Nachbesserung nicht unzumutbar fir den Verkaufer ist.

Minderung

Schadenersatz.

Da es sich bei den Rechtsbehelfen um Wahlrechte des Kaufers handelt, kann der
Verkaufer die Ausibung der Rechtsbehelfe des Kaufers nur sehr begrenzt beein-

flussen.

Bis auf den Schadenersatzanspruch kann der Verkaufer aber die Gbrigen Rechtsbe-
helfe im Falle einer mangelhaften Lieferung vermeiden, wenn er nach dem Lieferter-
min die Mangel auf seine Kosten behebt (Art. 48). Wie, ist seine Sache. Allerdings gilt
dies nur, wenn dies fir den Kaufer nicht zu unzumutbaren Verzégerungen oder Un-

annehmlichkeiten fuhrt.

Der Kaufer muss die Nachbesserung dulden. Das Nachbesserungsrecht besteht le-
diglich dann nicht, wenn der Kaufer die Vertragsaufthebung erklart hat, was nur bei
wesentlichen Mangeln mdglich ist. In der Regel wird bei wesentlichen Mangeln schon
aus tatsachlichen Grinden ein Nachbesserungsrecht entfallen. Wéare namlich der
Mangel in zumutbarer Weise - also vor allem kurzfristig - behebbar, wird man kaum

von einem wesentlichen Mangel sprechen kdnnen.

Grundsatzlich besteht das Nacherfillungsrecht des Verkaufers auch mehrmals hin-

tereinander, wobei im Hinblick auf die Zumutbarkeitsregelung Grenzen gesetzt sind.
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Da eine Nachbesserung fir den Verk&aufer mit erheblichen Kosten verbunden sein
kann, hat er ein Interesse daran, vom Kaufer zu erfahren, ob er die Nachbesserung
annimmt. Art. 48 Abs. 2 und 3 sieht deshalb vor, dass er dem Ké&ufer seine Nachbes-
serungsabsicht unter Angabe einer Frist, innerhalb deren die Nachbesserung erfol-
gen soll, bekannt geben kann. Eine solche Mitteilung ist konkludent als Aufforderung
an den Kaufer zu verstehen, sich zu dieser Mitteilung zu aufRern. Widerspricht der
Kaufer nicht innerhalb einer angemessenen Frist, darf er wahrend des mitgeteilten
Nachbesserungszeitraums weder mindern noch den Vertrag aufheben. Lediglich

Schadenersatzanspriiche werden nicht berthrt.

Leider ist diese Regelung, die dem Verkaufer im Vergleich zum deutschen Recht Vor-
teile bietet, nicht eindeutig. Zum Beispiel findet sich kein Hinweis Uber die Rechtsfol-
gen eines Widerspruchs des Kaufers. Nach der deutschen Kommentarliteratur kann
sich der Kaufer spater auf den Widerruf nicht berufen, wenn er ihn nicht begriindet.
Trotz Widerspruch bleibt das Nachbesserungsrecht des Verkaufers wohl erhalten,
wenn die Voraussetzungen des § 48 Abs. 1 vorliegen. Nur, ob die Voraussetzungen
im konkreten Fall wirklich gegeben sind (keine unzumutbare Verzdégerung, keine un-
zumutbaren Unannehmlichkeiten fur den Kaufer, keine Ungewissheit Uber die Erstat-
tung der Auslagen), wirde dann moglicherweise erst in einem Gerichtsverfahren ge-
klart. Vollig unklar ist auch die Rechtslage, wenn beispielsweise der Verkaufer Nach-

besserung anbietet, der Kaufer aber Ersatzlieferung fordert.

Kauferpflichten

Wie im deutschen Recht muss der Kaufer den Kaufpreis zahlen und die Ware ab-

nehmen.

Wichtig wegen der internationalen Zustandigkeit der Gerichte ist die Regelung des
Art. 57 Abs. 1 lit. a, wonach im Normalfall der Erflllungsort der Zahlung der Sitz des
Verkaufers ist. Sowohl das Europaische Ubereinkommen vom 27.9.1968 (iber die ge-
richtliche Zustandigkeit und die Vollstreckung gerichtlicher Entscheidungen in Zivil-
und Handelssachen (EuGVU) als auch das deutsche Zivilprozessrecht kennen nam-
lich den Gerichtsstand des Erfillungsortes. Auf diese Weise wird dem deutschen

Verkaufer die Mdglichkeit ertffnet, in Deutschland zu klagen.
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Etwas anderes gilt, wenn zur Zahlungsabsicherung ,Kasse gegen Dokumente“ ver-
einbart ist. Dann ist Erfillungsort der Ort der Ubergabe der Dokumente an den Kéau-
fer. Dagegen durfte beim Dokumentenakkreditiv Erfullungsort in der Regel der Sitz

der Zweitbank (avisierende oder bestatigende Bank) am Sitz des Verkaufers sein.

Nicht geregelt ist die Wahrung des Kaufpreises. Ist im Vertrag keine ausdriickliche
Regelung getroffen worden und sind auch sonst keine Anhaltspunkte erkennbar, ist

wohl von der Wahrung des Verkéauferlandes auszugehen.

Rechtsbehelfe bei Verletzung der Kéauferpflichten
Kommt der Kaufer seinen Zahlungsverpflichtungen nicht nach, so kann der Verkaufer

vom Vertrag zurlicktreten, wenn die Verletzung der Zahlungspflicht eine wesentliche
Vertragsverletzung darstellt (Art 64); allerdings dirfte eine verspatete Zahlung auf3er
bei einer sehr hohen Inflationsrate in der Regel allein noch keine schwerwiegende
Vertragsverletzung darstellen.

eine Nachfrist mit Ricktrittsandrohung setzen (Art. 63)

die Ware zurtickbehalten (Art. 71)

Schadenersatz verlangen (Art. 74 bis 77)

Eine Besonderheit liegt darin, dass das UN-Kaufrecht diese Rechte bereits fir den
Fall vorsieht, dass eine fehlende Zahlungsfahigkeit vor der Erfullung offensichtlich
wird (Art. 71 und 72).

Schadenersatz

Der Schadenersatzanspruch besteht, ohne dass es irgendwelcher weiterer Mal3nah-

men wie z. B. einer Mahnung bedarf (Art. 74 - 77).

Auf ein Verschulden kommt es nicht an. Die vertragsbruchige Partei kann dem Scha-
denersatzanspruch insgesamt nur entgehen, wenn ein Fall hdherer Gewalt vorliegt
(Art. 79).
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Grundsatzlich ist der gesamte Schaden in Geld zu erstatten, einschliel3lich des ent-
gangenen Gewinns. Eine Besonderheit stellen Art. 75 bis 76 dar, in denen die Scha-
densberechnung geregelt wird. Hat der Kaufer versucht, den Schaden fiir eine nicht
erfolgte oder verspatete Lieferung durch einen Deckungskauf in Grenzen zu halten,
betragt der Schaden die Differenz des Gewinns zwischen dem vorgesehenen Kauf
und dem Deckungskauf. Erfolgt kein Deckungskauf, ist Mal3stab der Marktpreis. Der
Schadenersatz wird der Hohe nach durch die Vorhersehbarkeit des Schadens fur den

Vertragspartner begrenzt (Art. 74 Satz 2).

Wie im deutschen Recht trifft den Geschadigten eine Schadensminderungspflicht
(Art. 77). Unabhangig vom Schadenersatzanspruch besteht bei verspateter Zahlung
ein Zinsanspruch, wobei sich die Hohe des Zinssatzes nach dem jeweiligen Landes-

recht richtet (Art. 78). Dieser Anspruch ist verschuldensunabhéngig.

Erhaltung der Ware

Das Problem der Verpflichtung zur Erhaltung der Ware soll anhand eines Fallbei-

spiels erlautert werden

Beispiel:
Ein ungarischer Obstlieferant liefert an einen deutschen GroRhandler Ware, die laut
eines Sachverstandigengutachtens mangelhaft war. Daraufhin wurde die Ware re-

klamiert und zur Verfligung gestellt.

Aufgrund der Bitte des Abladers wurde die schnell verderbliche Ware bestmdglichst
verkauft. Der Erlos wurde dem Ablader abziglich der Kosten und einer - nach Aus-
kunft des Unternehmens - bescheidenen Provision per Scheck ausgezahlt. Das unga-
rische Unternehmen beschwert sich nunmehr und verlangt Zahlung des vollen Kauf-

preises.

Deutschland und Ungarn sind beide dem UN-Ubereinkommen beigetreten. Mangels
abweichender Vereinbarung gilt UN-Kaufrecht.

Der deutsche Abnehmer ist seiner Untersuchungspflicht gem. Art. 38 nachgekommen
und hat unverziglich den Mangel gertigt (Art. 39). Es ist wohl davon auszugehen,
dass mit dem ,Zurverfigungstellen® fir den Verkaufer erkennbar eine Vertragsaufhe-

bung gemeint war, wie sie in Art. 49 vorgesehen ist.
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Voraussetzung fur eine Vertragsaufhebung ist, dass es sich um einen wesentlichen
Mangel gehandelt hat. Dies ist anhand des Sachverhalts schwierig zu beurteilen, es
spricht aber einiges dafiir, da eine Nacherfiillung fur die Tagesgeschéafte auf dem
GrofRmarkt kaum in Betracht zu ziehen sind.

Gem. Art. 88 ist ein Selbsthilfeverkauf mdglich, wenn

gem. Art. 86 eine Verpflichtung zur Erhaltung der Ware besteht (das ist der Fall, da
der Kaufer die Ware empfangen und zurlickgewiesen hat, die Ware aber noch nicht
abgeholt worden ist);

die Ricknahme ungebihrlich hinausgezégert worden ist (dies kann man hier nicht
sagen).

Die LOsung liegt aber bei Art. 88 Abs. 2, der die Vorgehensweise im Falle von einer
schnellen Verschlechterung der Ware regelt. In diesem Fall ist der Kéufer zu einer
angemessenen Verwertung verpflichtet. Dies hat er - soweit moéglich - dem Verkaufer
anzuzeigen. In unserem Fall dirfte dies wegen der Absprache mit dem Ablader er-
folgt sein. Selbst wenn der Ablader aber keine Vollmacht zur Entgegennahme einer
solchen Erklarung haben sollte, ist dies unschadlich, da die Information im Fall des
Art. 88 Abs. 2 nur eine Obliegenheit darstellt, im Gegensatz zum Fall des Abs. 1, wo
die Anzeige Voraussetzung fir die Rechtmagigkeit des Selbsthilfeverkaufs ist.

Gem. Art. 88 Abs. 3 kann der ungarische Lieferant nicht den vollen vereinbarten
Kaufpreis verlangen, sondern nur den Erlés des Selbsthilfeverkaufs abzlglich der

angemessenen Kosten der Erhaltung und des Verkaufs.



Anhang

Anhang 1
Ubereinkommen der Vereinten Nationen Uber Vertrage Uber den internationalen
Warenkauf*

(Text)
Vom 11. April 1980
(BGBI. 1989 11 S. 588)

Die Vertragsstaaten dieses Ubereinkommens -

im Hinblick auf die allgemeinen Ziele der EntschlieBungen, die von der Sechsten
Aulerordentlichen Tagung der Generalversammlung der Vereinten Nationen tber die
Errichtung einer neuen Weltwirtschaftsordnung angenommen worden sind,

in der Erwéagung, dass die Entwicklung des internationalen Handels auf der Grundla-
ge der Gleichberechtigung und des gegenseitigen Nutzens ein wichtiges Element zur
Forderung freundschaftlicher Beziehungen zwischen den Staaten ist,

in der Meinung, dass die Annahme einheitlicher Bestimmungen, die auf Vertrage tber
den internationalen Warenkauf Anwendung finden und die verschiedenen Gesell-
schafts-, Wirtschafts- und Rechtsordnungen berlcksichtigen, dazu beitragen wirde,
die rechtlichen Hindernisse im internationalen Handel zu beseitigen und seine Ent-
wicklung zu férdern

haben Folgendes vereinbart:

Teil I: Anwendungsbereich und allgemeine Bestimmung en

Kapitel I. Anwendungsbereich

Art. 1 [Anwendungsbereich]

(1) Dieses Ubereinkommen ist auf Kaufvertrage tiber Waren zwischen Parteien an-

zuwenden, die ihre Niederlassung in verschiedenen Staaten haben,

a) wenn diese Staaten Vertragsstaaten sind oder

b) wenn die Regeln des internationalen Privatrechts zur Anwendung des Rechts ei-
nes Vertragsstaats fuhren.

(2) Die Tatsache, dass die Parteien ihre Niederlassung in verschiedenen Staaten ha-
ben, wird nicht berticksichtigt, wenn sie sich nicht aus dem Vertrag, aus friheren Ge-
schéaftsbeziehungen oder aus Verhandlungen oder Auskunften ergibt, die vor oder bei
Vertragsabschluss zwischen den Parteien gefiihrt oder von ihnen erteilt worden sind.

(3) Bei Anwendung dieses Ubereinkommens wird weder beriicksichtigt, welche
Staatsangehorigkeit die Parteien haben, noch ob sie Kaufleute oder Nichtkaufleute
sind oder ob der Vertrag handelsrechtlicher oder burgerlich - rechtlicher Art ist.

* Hinweis: In eckige Klammern gesetzte Uberschriften sind nicht amtlich.
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Art. 2 [Anwendungsausschlisse]

Dieses Ubereinkommen findet keine Anwendung auf den Kauf

a) von Ware fur den personlichen Gebrauch oder den Gebrauch in der Familie oder
im Haushalt, es sei denn, dass der Verkaufer vor oder bei Vertragsabschluss we-
der wusste noch wissen musste, dass die Ware fur einen solchen Gebrauch ge-
kauft wurde,

b) bei Versteigerungen,

¢) aufgrund von Zwangsvollstreckungs- oder anderen gerichtlichen Malinahmen,

d) von Wertpapieren oder Zahlungsmitteln,

e) von Seeschiffen, Binnenschiffen, Luftkissenfahrzeugen oder Luftfahrzeugen,

f) von elektrischer Energie.

Art. 3 [Vertrage Uber herzustellende Waren oder Dien  stleistungen]

(1) Den Kaufvertragen stehen Vertrage uber die Lieferung herzustellender oder zu
erzeugender Ware gleich, es sei denn, dass der Besteller einen wesentlichen Teil der
fur die Herstellung oder Erzeugung notwendigen Stoffe selbst zur Verfligung zu stel-
len hat.

(2) Dieses Ubereinkommen ist auf Vertrage nicht anzuwenden, bei denen der (iber-
wiegende Teil der Pflichten der Partei, welche die Ware liefert, in der Ausfihrung von
Arbeiten oder anderen Dienstleistungen besteht.

Art. 4 [Sachlicher Geltungsbereich]

Dieses Ubereinkommen regelt ausschlieBlich den Abschluss des Kaufvertrages und

die aus ihm erwachsenden Rechte und Pflichten des Verkaufers und des Ké&ufers.

Soweit in diesem Ubereinkommen nicht ausdriicklich etwas anderes bestimmt ist, be-

trifft es insbesondere nicht

a) die Gultigkeit des Vertrages oder einzelner Vertragsbestimmungen oder die Gil-
tigkeit von Gebrauchen,

b) die Wirkungen, die der Vertrag auf das Eigentum an der verkauften Ware haben
kann.

Art. 5 [Ausschluss der Haftung fur Tod oder Kdrperv erletzung]

Dieses Ubereinkommen findet keine Anwendung auf die Haftung des Verkaufers fiir
den durch die Ware verursachten Tod oder die Kérperverletzung einer Person.

Art. 6 [Ausschluss, Abweichung oder Anderung durch Parteiabrede]

Die Parteien kénnen die Anwendung dieses Ubereinkommens ausschlieRen oder,
vorbehaltlich des Artikels 12, von seinen Bestimmungen abweichen oder deren Wir-
kung andern.

Kapitel II. Allgemeine Bestimmungen

Art. 7 [Auslegung des Ubereinkommens und Liickenfiill ung]

(1) Bei der Auslegung dieses Ubereinkommens sind sein internationaler Charakter
und die Notwendigkeit zu berlcksichtigen, seine einheitliche Anwendung und die
Wahrung des guten Glaubens im internationalen Handel zu férdern.

(2) Fragen, die in diesem Ubereinkommen geregelte Gegenstande betreffen, aber in
diesem Ubereinkommen nicht ausdriicklich entschieden werden, sind nach den all-
gemeinen Grundsatzen, die diesem Ubereinkommen zugrunde liegen, oder mangels
solcher Grundsatze nach dem Recht zu entscheiden, das nach den Regeln des inter-
nationalen Privatrechts anzuwenden ist.
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Art. 8 [Auslegung von Erklarungen und Verhalten)]

(1) Fur die Zwecke dieses Ubereinkommens sind Erklarungen und das sonstige Ver-
halten einer Partei nach deren Willen auszulegen, wenn die andere Partei diesen Wil-
len kannte oder dariiber nicht in Unkenntnis sein konnte.

(2) Ist Absatz 1 nicht anwendbar, so sind Erklarungen und das sonstige Verhalten ei-
ner Partei so auszulegen, wie eine verninftige Person der gleichen Art wie die ande-
re Partei sie unter den gleichen Umst&nden aufgefasst hatte.

(3) Um den Willen einer Partei oder die Auffassung festzustellen, die eine verniinftige
Person gehabt hatte, sind alle erheblichen Umstande zu bertcksichtigen, insbeson-
dere die Verhandlungen zwischen den Parteien, die zwischen ihnen entstandenen
Gepflogenheiten, die Gebrauche und das spatere Verhalten der Parteien.

Art. 9 [Handelsbrauche und Gepflogenheiten]

(1) Die Parteien sind an die Gebrauche, mit denen sie sich einverstanden erklart ha-
ben, und an die Gepflogenheiten gebunden, die zwischen ihnen entstanden sind.

(2) Haben die Parteien nichts anderes vereinbart, so wird angenommen, dass sie sich
in ihrem Vertrag oder bei seinem Abschluss stillschweigend auf Gebrduche bezogen
haben, die sie kannten oder kennen mussten und die im internationalen Handel den
Parteien von Vertragen dieser Art in dem betreffenden Geschéftszweig weithin be-
kannt sind und von ihnen regelmafig beachtet werden.

Art. 10 [Niederlassung]

Fir die Zwecke dieses Ubereinkommens ist,

a) falls eine Partei mehr als eine Niederlassung hat, die Niederlassung mafigebend,
die unter Berlcksichtigung der vor oder bei Vertragsabschluss den Parteien be-
kannten oder von ihnen in Betracht gezogenen Umstande die engste Beziehung
zu dem Vertrag und zu seiner Erfillung hat;

b) falls eine Partei keine Niederlassung hat, ihr gewdhnlicher Aufenthalt maf3gebend.

Art. 11 [Formfreiheit]

Der Kaufvertrag braucht nicht schriftlich geschlossen oder nachgewiesen zu werden
und unterliegt auch sonst keinen Formvorschriften. Er kann auf jede Weise bewiesen
werden, auch durch Zeugen.

Art. 12 [Wirkungen eines Vorbehaltes hinsichtlich d er Formfreiheit)

Die Bestimmungen der Artikel 11 und 29 oder des Teils Il dieses Ubereinkommens,
die fur den Abschluss eines Kaufvertrages, seine Anderung oder Aufhebung durch
Vereinbarung oder fir ein Angebot, eine Annahme oder eine sonstige Willenserkla-
rung eine andere als die schriftliche Form gestatten, gelten nicht, wenn eine Partei ih-
re Niederlassung in einem Vertragsstaat hat, der eine Erklarung nach Artikel 96 ab-
gegeben hat. Die Parteien diurfen von dem vorliegenden Artikel weder abweichen
noch seine Wirkung andern.

Art. 13 [Schriftlichkeit]

Fir die Zwecke dieses Ubereinkommens umfasst der Ausdruck ,schriftlich* auch Mit-
teilungen durch Telegramm oder Fernschreiben.
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Teil l

Abschluss des Vertrages

Art. 14 [Begriff des Angebots]

(1) Der an eine oder mehrere bestimmte Personen gerichtete Vorschlag zum Ab-
schluss eines Vertrages stellt ein Angebot dar, wenn er bestimmt genug ist und den
Willen des Anbietenden zum Ausdruck bringt, im Falle der Annahme gebunden zu
sein. Ein Vorschlag ist bestimmt genug, wenn er die Ware bezeichnet und ausdriick-
lich oder stillschweigend die Menge und den Preis festsetzt oder deren Festsetzung
ermdglicht.

(2) Ein Vorschlag, der nicht an eine oder mehrere bestimmte Personen gerichtet ist,
gilt nur als Aufforderung, ein Angebot abzugeben, wenn nicht die Person, die den
Vorschlag macht, das Gegenteil deutlich zum Ausdruck bringt.

Art. 15 [Wirksamwerden des Angebots; Ricknahme]
(1) Ein Angebot wird wirksam, sobald es dem Empféanger zugeht.

(2) Ein Angebot kann, selbst wenn es unwiderruflich ist, zurickgenommen werden,
wenn die Rucknahmeerklarung dem Empfanger vor oder gleichzeitig mit dem Ange-
bot zugeht.

Art. 16 [Widerruf des Angebots]

(1) Bis zum Abschluss des Vertrages kann ein Angebot widerrufen werden, wenn der
Widerruf dem Empfanger zugeht, bevor dieser eine Annahmeerklarung abgesandt
hat.

2) Ein Angebot kann jedoch nicht widerrufen werden,

a) wenn es durch Bestimmung einer. festen Frist zur Annahme oder auf andere Wei-
se zum Ausdruck bringt, dass es unwiderruflich ist, oder

b) wenn der Empfanger verninftigerweise darauf vertrauen konnte, dass das Ange-
bot unwiderruflich ist, und er im Vertrauen auf das Angebot gehandelt hat.

Art. 17 [Erléschen des Angebots]

Ein Angebot erlischt, selbst wenn es unwiderruflich ist, sobald dem Anbietenden eine
Ablehnung zugeht.

Art. 18 [Begriff der Annahme]

(1) Eine Erklarung oder ein sonstiges Verhalten des Empfangers, das eine Zustim-
mung zum Angebot ausdriickt, stellt eine Annahme dar. Schweigen oder Untétigkeit
allein stellen keine Annahme dar.

(2) Die Annahme eines Angebots wird wirksam, sobald die AuRerung der Zustim-
mung dem Anbietenden zugeht. Sie wird nicht wirksam, wenn die AuRerung der Zu-
stimmung dem Anbietenden nicht innerhalb der von ihm gesetzten Frist oder, bei
Fehlen einer solchen Frist, innerhalb einer angemessenen Frist zugeht; dabei sind
die Umstande des Geschafts einschlielich der Schnelligkeit der vom Anbietenden
gewahlten Ubermittlungsart zu beriicksichtigen. Ein miindliches Angebot muss sofort
angenommen werden, wenn sich aus den Umstanden nichts anderes ergibt.
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(3) AuRert jedoch der Empfanger aufgrund des Angebots, der zwischen den Parteien
entstandenen Gepflogenheiten oder der Gebrauche seine Zustimmung dadurch, dass
er eine Handlung vornimmt, die sich zum Beispiel auf die Absendung der Ware oder
die Zahlung des Preises bezieht, ohne den Anbietenden davon zu unterrichten, so ist
die Annahme zum Zeitpunkt der Handlung wirksam, sofern diese innerhalb der in Ab-
satz 2 vorgeschriebenen Frist vorgenommen wird.

Art. 19 [Erganzungen, Einschrankungen und sonstige A nderungen zum Ange-
bot]

(1) Eine Antwort auf ein Angebot, die eine Annahme darstellen soll, aber Erganzun-
gen, Einschrankungen oder sonstige Anderungen enthalt, ist eine Ablehnung des An-
gebots und stellt ein Gegenangebot dar.

(2) Eine Antwort auf ein Angebot, die eine Annahme darstellen soll, aber Erganzun-
gen oder Abweichungen enthélt, welche die Bedingungen des Angebots nicht we-
sentlich @ndern, stellt jedoch eine Annahme dar, wenn der Anbietende das Fehlen
der Ubereinstimmung nicht unverziiglich mundlich beanstandet oder eine entspre-
chende Mitteilung absendet. Unterlasst er dies, so bilden die Bedingungen des Ange-
bots mit den in der Annahme enthaltenen Anderungen den Vertragsinhalt.

(3) Erganzungen oder Abweichungen, die sich insbesondere auf Preis, Bezahlung,
Qualitdt und Menge der Ware, auf Ort und Zeit der Lieferung, auf den Umfang der
Haftung der einen Partei gegeniiber der anderen oder auf die Beilegung von Streitig-
keiten beziehen, werden so angesehen, als anderten sie die Bedingungen des Ange-
bots wesentlich.

Art. 20 [Annahmefrist]

(1) Eine vom Anbietenden in einem Telegramm oder einem Brief gesetzte Annahme-
frist beginnt mit Aufgabe des Telegramms oder mit dem im Brief angegebenen Datum
oder, wenn kein Datum angegeben ist, mit dem auf dem Umschlag angegebenen Da-
tum zu laufen. Eine vom Anbietenden telefonisch, durch Fernschreiben
oder eine andere sofortige Ubermittlungsart gesetzte Annahmefrist beginnt zu laufen,
sobald das Angebot dem Empfanger zugeht.

(2) Gesetzliche Feiertage oder arbeitsfreie Tage, die in die Laufzeit der Annahmefrist
fallen, werden bei der Fristberechnung mitgezahlt. Kann jedoch die Mitteilung der An-
nahme am letzten Tag der Frist nicht an die Anschrift des Anbietenden zugestellt
werden, weil dieser Tag am Ort der Niederlassung des Anbietenden auf einen ge-
setzlichen Feiertag oder arbeitsfreien Tag fallt, so verlangert sich die Frist bis zum
ersten darauf folgenden Arbeitstag.

Art. 21 [Verspéatete Annahme]

(1) Eine verspatete Annahme ist dennoch als Annahme wirksam, wenn der Anbieten-
de unverziiglich den Annehmenden in diesem Sinne mundlich unterrichtet oder eine
entsprechende schriftliche Mitteilung absendet.

(2) Ergibt sich aus dem eine verspatete Annahme enthaltenden Brief oder anderen
Schriftstiick, dass die Mitteilung nach den Umsténden, unter denen sie abgesandt
worden ist, bei normaler Beférderung dem Anbietenden rechtzeitig zugegangen ware,
so ist die verspatete Annahme als Annahme wirksam, wenn der Anbietende nicht un-
verziglich den Annehmenden mindlich davon unterrichtet, dass er sein Angebot als
erloschen betrachtet, oder eine entsprechende schriftliche Mitteilung absendet.
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Art. 22 [Ricknahme der Annahme]

Eine Annahme kann zuriickgenommen werden, wenn die Ricknahmeerklarung dem
Anbietenden vor oder in dem Zeitpunkt zugeht, in dem die Annahme wirksam gewor-
den ware.

Art. 23 [Zeitpunkt des Vertragsschlusses]

Ein Vertrag ist in dem Zeitpunkt geschlossen, in dem die Annahme eines Angebots
nach diesem Ubereinkommen wirksam wird.

Art. 24 [Begriff des Zugangs]

Fur die Zwecke dieses Teils des Ubereinkommens "geht" ein Angebot, eine Annah-
meerklarung oder sonstige Willenserklarung dem Empfanger "zu", wenn sie ihm
mindlich gemacht wird oder wenn sie auf anderem Weg ihm persénlich, an seiner
Niederlassung oder Postanschrift oder, wenn diese fehlen, an seinem gewdéhnlichen
Aufenthaltsort zugestellt wird.

Teil Il

Warenkauf
Kapitel I. Allgemeine Bestimmungen

Art. 25 [Wesentliche Vertragsverletzung]

Eine von einer Partei begangene Vertragsverletzung ist wesentlich, wenn sie flr die
andere Partei solchen Nachteil zur Folge hat, dass ihr im Wesentlichen entgeht, was
sie nach dem Vertrag hatte erwarten durfen, es sei denn, dass die vertragsbrtchige
Partei diese Folge nicht vorausgesehen hat und eine verniinftige Person der gleichen
Art diese Folge unter den gleichen Umstanden auch nicht vorausgesehen hatte.

Art. 26 [Aufhebungserklarung]

Eine Erklarung, dass der Vertrag aufgehoben, wird, ist nur wirksam, wenn sie der an-
deren Partei mitgeteilt wird.

Art. 27 [Absendetheorie]

Soweit in diesem Teil des Ubereinkommens nicht ausdriicklich etwas anderes be-
stimmt wird, nimmt bei einer Anzeige, Aufforderung oder sonstigen Mitteilung, die ei-
ne Partei geman diesem Teil mit den nach den Umstanden geeigneten Mitteln macht,
eine Verzogerung oder ein Irrtum bei der Ubermittlung der Mitteilung oder deren
Nichteintreffen dieser Partei nicht das Recht, sich auf die Mitteilung zu berufen.

Art. 28 [Erfullungsanspruch]

Ist eine Partei nach diesem Ubereinkommen berechtigt, von der anderen Partei die
Erflllung einer Verpflichtung zu verlangen, so braucht ein Gericht eine Entscheidung
auf Erflllung in Natur nur zu fallen, wenn es dies auch nach seinem eigenen Recht
bei gleichartigen Kaufvertragen tate, die nicht unter dieses Ubereinkommen fallen.
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Art. 29 [Vertragsdnderung oder —aufhebung]

(1) Ein Vertrag kann durch blof3e Vereinbarung der Parteien geandert oder aufgeho-
ben werden.

(2) Enthélt ein schriftlicher Vertrag eine Bestimmung, wonach jede Anderung oder
Aufhebung durch Vereinbarung schriftlich zu erfolgen hat, so darf er nicht auf andere
Weise geandert oder aufgehoben werden. Eine Partei kann jedoch aufgrund ihres
Verhaltens davon ausgeschlossen sein, sich auf eine solche Bestimmung zu berufen,
soweit die andere Partei sich auf dieses Verhalten verlassen hat.

Kapitel II. Pflichten des Verkaufers

Art. 30 [Pflichten des Verkaufers]

Der Verkaufer ist nach MaRgabe des Vertrages und dieses Ubereinkommens ver-
pflichtet, die Ware zu liefern, die sie betreffenden Dokumente zu tbergeben und das
Eigentum an der Ware zu Ubertragen.

Abschnitt I. Lieferung der Ware und Ubergabe der Do kumente

Art. 31 [Inhalt der Lieferpflicht und Ort der Liefe  rung]

Hat der Verkaufer die Ware nicht an einem anderen bestimmten Ort zu liefern, so be-

steht seine Lieferpflicht in folgendem:

a) Erfordert der Kaufvertrag eine Beforderung der Ware, so hat sie der Verkaufer
dem ersten Beférderer zur Ubermittlung an den Kaufer zu libergeben;

b) bezieht sich der Vertrag in Fallen, die nicht unter Buchstabe a fallen, auf bestimm-
te Ware oder auf gattungsmallig bezeichnete Ware, die aus einem bestimmten
Bestand zu entnehmen ist, oder auf herzustellende oder zu erzeugende Ware und
wussten die Parteien bei Vertragsabschluss, dass die Ware sich an einem be-
stimmten Ort befand oder dort herzustellen oder zu erzeugen war, so hat der Ver-
kaufer die Ware dem Kaufer an diesem Ort zur Verfligung zu stellen; in den ande-
ren Fallen hat der Verkaufer die Ware dem Kaufer an dem Ort zur Verfligung zu
stellen, an dem der Verk&ufer bei Vertragsabschluss seine Niederlassung hatte.

¢) in den anderen Féllen hat der Verk&ufer die Ware dem Kaufer an dem Ort zur Ver-
fugung zu stellen, an dem der Verkaufer bei Vertragsabschluss seine Niederlas-
sung hatte.

Art. 32 [Verpflichtungen hinsichtlich der Beférderu ng der Ware]

(1) Ubergibt der Verkaufer nach dem Vertrag oder diesem Ubereinkommen die Ware
einem Befdrderer und ist die Ware nicht deutlich durch daran angebrachte Kennzei-
chen oder durch Beférderungsdokumente oder auf andere Weise dem Vertrag zuge-
ordnet, so hat der Verkdufer dem Kaufer die Versendung anzuzeigen und dabei die
Ware im einzelnen zu bezeichnen.

(2) Hat der Verkaufer fur die Beforderung der Ware zu sorgen, so hat er die Vertrage
zu schliel3en, die zur Beférderung an den festgesetzten Ort mit den nach den Um-
standen angemessenen Beftrderungsmitteln und zu den fir solche Beférderungen
ublichen Bedingungen erforderlich sind.

(3) Ist der Verkaufer nicht zum Abschluss einer Transportversicherung verpflichtet, so
hat er dem Kaufer auf dessen Verlangen alle ihm verfliigbaren, zum Abschluss einer
solchen Versicherung erforderlichen Auskinfte zu erteilen.
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Art. 33 [Zeit der Lieferung]

Der Verkaufer hat die Ware zu liefern,

a) wenn ein Zeitpunkt im Vertrag bestimmt ist oder aufgrund des Vertrages bestimmt
werden kann, zu diesem Zeitpunkt,

b) wenn ein Zeitraum im Vertrag bestimmt ist oder aufgrund des Vertrages bestimmt
werden kann, jederzeit innerhalb dieses Zeitraums, sofern sich nicht aus den Um-
standen ergibt, dass der K&ufer den Zeitpunkt zu wéhlen hat, oder

c) in allen anderen Fallen innerhalb einer angemessenen Frist nach Vertragsab-
schluss.

Art. 34 [Ubergabe von Dokumenten]

Hat der Verkaufer Dokumente zu Gbergeben, die sich auf die Ware beziehen, so hat
er sie zu dem Zeitpunkt, an dem Ort und in der Form zu Ubergeben, die im Vertrag
vorgesehen sind. Hat der Verkaufer die Dokumente bereits vorher Ubergeben, so
kann er bis zu dem fiir die Ubergabe vorgesehenen Zeitpunkt jede Vertragswidrigkeit
der Dokumente beheben, wenn die Ausibung dieses Rechts dem Kaufer nicht un-
zumutbare Unannehmlichkeiten oder unverhaltnisméafiige Kosten verursacht. Der
Kaufer behalt jedoch das Recht, Schadenersatz nach diesem Ubereinkommen zu
verlangen.

Abschnitt 1l. Vertragsmafigkeit der Ware sowie Rech  te oder Anspriiche Dritter

Art. 35 [VertragsmaRigkeit der Ware]

(1) Der Verkaufer hat Ware zu liefern, die in Menge, Qualitat und Art sowie hinsicht-
lich Verpackung oder Behéltnis den Anforderungen des Vertrages entspricht.

(2) Haben die Parteien nichts anderes vereinbart, so entspricht die Ware dem Vertrag

nur,

a) wenn sie sich fur die Zwecke eignet, fur die Ware der gleichen Art gewdhnlich ge-
braucht wird;

wenn sie sich fir einen bestimmten Zweck eignet, der dem Verkaufer bei Vertragsab-
schluss ausdriicklich oder auf andere Weise zur Kenntnis gebracht wurde, sofern
sich nicht aus den Umstanden ergibt, dass der Kaufer auf die Sachkenntnis und
das Urteilsvermodgen des Verk&ufers nicht vertraute oder verninftigerweise nicht
vertrauen konnte;

c) wenn sie die Eigenschaften einer Ware besitzt, die der Verkaufer dem Kaufer als
Probe oder Muster vorgelegt hat;

d) wenn sie in der fir Ware dieser Art Gblichen Weise oder, falls es eine solche Wei-
se nicht gibt, in einer fur die Erhaltung und den Schutz der Ware angemessenen
Weise verpackt ist.

(3) Der Verkaufer haftet nach Absatz 2 Buchstaben a bis d nicht fur eine Vertragswid-

rigkeit der Ware, wenn der Kaufer bei Vertragsabschluss diese Vertragswidrigkeit

kannte oder dartiber nicht in Unkenntnis sein konnte.

Art. 36 [MalRgeblicher Zeitpunkt fir die Vertragsmald  igkeit]

(1) Der Verkaufer haftet nach dem Vertrag und diesem Ubereinkommen fiir eine Ver-
tragswidrigkeit, die im Zeitpunkt des Obergangs der Gefahr auf den Kéaufer besteht,
auch wenn die Vertragswidrigkeit erst nach diesem Zeitpunkt offenbar wird.

(2) Der Verkaufer haftet auch fur eine Vertragswidrigkeit, die nach dem in Absatz 1
angegebenen Zeitpunkt eintritt und auf die Verletzung einer seiner Pflichten zuriick-
zufuihren ist, einschlieB3lich der Verletzung einer Garantie dafir, dass die Ware fir ei-
ne bestimmte Zeit flr den Ublichen Zweck oder fir einen bestimmten Zweck geeignet
bleiben oder besondere Eigenschaften oder Merkmale behalten wird.
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Art. 37 [Nacherfillung bei vorzeitiger Lieferung]

Bei vorzeitiger Lieferung der Ware behélt der Verkaufer bis zu dem fiur die Lieferung
festgesetzten Zeitpunkt das Recht, fehlende Teile nachzuliefern, eine fehlende Men-
ge auszugleichen, fur nicht vertragsgemalle Ware Ersatz zu liefern oder die Ver-
tragswidrigkeit der gelieferten Ware zu beheben, wenn die Ausibung dieses Rechts
dem Kaufer nicht unzumutbare Unannehmlichkeiten oder unverhaltnismaRige Kosten
verursacht. Der Kaufer behdlt jedoch das Recht, Schadenersatz nach diesem Uber-
einkommen zu verlangen.

Art. 38 [Untersuchung der Ware]

(1) Der Kaufer hat die Ware innerhalb einer so kurzen Frist zu untersuchen oder un-
tersuchen zu lassen, wie es die Umstande erlauben.

(2) Erfordert der Vertrag eine Beférderung der Ware, so kann die Untersuchung bis
nach dem Eintreffen der Ware am Bestimmungsort aufgeschoben werden.

(3) Wird die Ware vom Kaufer umgeleitet oder von ihm weiter versandt, ohne dass er
ausreichend Gelegenheit hatte, sie zu untersuchen, und kannte der Verkaufer bei
Vertragsabschluss die Mdglichkeit einer solchen Umleitung oder Weiterversendung
oder musste er sie kennen, so kann die Untersuchung bis nach dem Eintreffen der
Ware an ihrem neuen Bestimmungsort aufgeschoben werden.

Art. 39 [Méngelrige]

(1) Der Kaufer verliert das Recht, sich auf eine Vertragswidrigkeit der Ware zu beru-
fen, wenn er sie dem Verkaufer nicht innerhalb einer angemessenen Frist nach dem
Zeitpunkt, in dem er sie festgestellt hat oder hétte feststellen missen, anzeigt und
dabei die Art der Vertragswidrigkeit genau bezeichnet.

(2) Der Kaufer verliert in jedem Fall das Recht, sich auf die Vertragswidrigkeit der
Ware zu berufen, wenn er sie nicht spatestens innerhalb von zwei Jahren, nachdem
ihm die Ware tatséachlich Gbergeben worden ist, dem Verkaufer anzeigt, es sei denn,
dass diese Frist mit einer vertraglichen Garantiefrist unvereinbar ist.

Art. 40 [Bbsglaubigkeit des Verkaufers]

Der Verkéaufer kann sich auf die Artikel 38 und 39 nicht berufen, wenn die Vertrags-
widrigkeit auf Tatsachen beruht, die er kannte oder tber die er nicht in Unkenntnis
sein konnte und die er dem Kaufer nicht offenbart hat.

Art. 41 [Rechtsmangel]

Der Verkaufer hat Ware zu liefern, die frei von Rechten oder Anspriichen Dritter ist,
es sei denn, dass der Kaufer eingewilligt hat, die mit einem solchen Recht oder An-
spruch behaftete Ware zu hehmen. Beruhen jedoch solche Rechte oder Anspriche
auf gewerblichem oder anderem geistigen Eigentum, so regelt Artikel 42 die Ver-
pflichtung des Verkaufers.

Art. 42 [Belastung mit Schutzrechten Diritter]

(1) Der Verkaufer hat Ware zu liefern, die frei von Rechten oder Anspriichen Dritter
ist, die auf gewerblichem oder anderem geistigen Eigentum beruhen und die der Ver-
kaufer bei Vertragsabschluss kannte oder tber die er nicht in Unkenntnis sein konnte,
vorausgesetzt, das Recht oder der Anspruch beruht auf gewerblichem oder anderem
geistigen Eigentum
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a) nach dem Recht des Staates, in dem die Ware weiterverkauft oder in dem sie in
anderer Weise verwendet wird, wenn die Parteien bei Vertragsabschluss in Be-
tracht gezogen haben, dass die Ware dort weiterverkauft oder verwendet werden
wird, oder

b) in jedem anderen Falle nach dem Recht des Staates, in dem der Kaufer seine
Niederlassung hat.

(2) Die Verpflichtung des Verkaufers nach Absatz 1 erstreckt sich nicht auf Félle,

a) in denen der Kaufer im Zeitpunkt des Vertragsabschlusses das Recht oder den
Anspruch kannte oder dariiber nicht in Unkenntnis sein konnte, oder

b) in denen das Recht oder der Anspruch sich daraus ergibt, dass der Verkaufer sich
nach technischen Zeichnungen, Entwirfen, Formeln oder sonstigen Angaben ge-
richtet hat, die der Kaufer zur Verfigung gestellt hat.

Art. 43 [Rugepflicht]

(1) Der Kaufer kann sich auf Artikel 41 oder 42 nicht berufen, wenn er dem Verkaufer
das Recht oder den Anspruch des Dritten nicht innerhalb einer angemessenen Frist
nach dem Zeitpunkt, in dem er davon Kenntnis erlangt hat oder hétte erlangen mis-
sen, anzeigt und dabei genau bezeichnet, welcher Art das Recht oder der Anspruch
des Dritten ist.

(2) Der Verkaufer kann sich nicht auf Absatz 1 berufen, wenn er das Recht oder den
Anspruch des Dritten und seine Art kannte.

Art. 44 [Entschuldigung fUr unterlassene Anzeige]

Ungeachtet des Artikels 39 Absatz 1 und des Artikels 43 Absatz 1 kann der K&ufer
den Preis nach Artikel 50 herabsetzen oder Schadenersatz, aul3er fir entgangenen
Gewinn, verlangen, wenn er eine verninftige Entschuldigung daftr hat, dass er die
erforderliche Anzeige unterlassen hat.

Abschnitt 1ll. Rechtsbehelfe des Kaufers wegen Vert  ragsverletzung
durch den Verkaufer

Art. 45 [Rechtsbehelfe des Kaufers; keine zuséatzliche Frist]

(1) Erfiillt der Verkaufer eine seiner Pflichten nach dem Vertrag oder diesem Uberein-
kommen nicht, so kann der Kaufer

die in Artikel 46 bis 52 vorgesehenen Rechte ausiben;

Schadenersatz nach Artikel 74 bis 77 verlangen.

(2) Der Kaufer verliert das Recht, Schadenersatz zu verlangen, nicht dadurch, dass
er andere Rechtsbehelfe ausubt.

(3) Ubt der Kaufer einen Rechtsbehelf wegen Vertragsverletzung aus, so darf ein Ge-
richt oder Schiedsgericht dem Verkaufer keine zusatzliche Frist gewahren.

Art. 46 [Recht des Kaufers auf Erfillung oder Nache  rfillung]

(1) Der Kaufer kann vom Verkaufer Erfullung seiner Pflichten verlangen, es sei denn,
dass der Kaufer einen Rechtsbehelf ausgelbt hat, der mit diesem Verlangen unver-
einbar ist.

(2) Ist die Ware nicht vertragsgemalf3, so kann der Kaufer Ersatzlieferung nur verlan-
gen, wenn die Vertragswidrigkeit eine wesentliche Vertragsverletzung darstellt und
die Ersatzlieferung entweder zusammen mit einer Anzeige nach Artikel 39 oder in-
nerhalb einer angemessenen Frist danach verlangt wird.
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(3) Ist die Ware nicht vertragsgemalf3, so kann der Kaufer den Verkéaufer auffordern,
die Vertragswidrigkeit durch Nachbesserung zu beheben, es sei denn, dass dies un-
ter Beriicksichtigung aller Umstande unzumutbar ist. Nachbesserung muss entweder
zusammen mit einer Anzeige nach Artikel 39 oder innerhalb einer angemessenen
Frist danach verlangt werden.

Art. 47 [Nachfrist]

(1) Der Kaufer kann dem Verkaufer eine angemessene Nachfrist zur Erfullung seiner
Pflichten setzen.

(2) Der Kéaufer kann vor Ablauf dieser Frist keinen Rechtsbehelf wegen Vertragsver-
letzung ausiiben, auRer wenn er vom Verkaufer die Anzeige erhalten hat, dass dieser
seine Pflichten nicht innerhalb der so gesetzten Frist erflllen wird. Der Kaufer behalt
jedoch das Recht, Schadenersatz wegen verspéateter Erflllung zu verlangen.

Art. 48 [Recht des Verkaufers zur Nacherfiillung]

(1) Vorbehaltlich des Artikels 49 kann der Verkaufer einen Mangel in der Erfillung
seiner Pflichten auch nach dem Liefertermin auf eigene Kosten beheben, wenn dies
keine unzumutbare Verzdgerung nach sich zieht und dem Kaufer weder unzumutbare
Unannehmlichkeiten noch Ungewissheit Uber die Erstattung seiner Auslagen durch
den Verkaufer verursacht. Der Kaufer behélt jedoch das Recht, Schadenersatz nach
diesem Ubereinkommen zu verlangen.

(2) Fordert der Verkaufer den Kaufer auf, ihm mitzuteilen, ob er die Erfiullung anneh-
men will, und entspricht der K&ufer der Aufforderung nicht innerhalb einer angemes-
senen Frist, so kann der Verk&ufer innerhalb der in seiner Aufforderung angegebenen
Frist erfullen. Der K&aufer kann vor Ablauf dieser Frist keinen Rechtsbehelf austuben,
der mit der Erfullung durch den Verkaufer unvereinbar ist.

(3) Zeigt der Verkaufer dem Kéaufer an, dass er innerhalb einer bestimmten Frist erfil-
len wird, so wird vermutet, dass die Anzeige eine Aufforderung an den Kaufer nach
Absatz 2 enthélt, seine Entscheidung mitzuteilen.

(4) Eine Aufforderung oder Anzeige des Verkaufers nach Absatz 2 oder 3 ist nur
wirksam, wenn der Kaufer sie erhalten hat.

Art. 49 [Vertragsaufhebung]

(1) Der Kaufer kann die Aufhebung des Vertrages erklaren,

a) wenn die Nichterfullung einer dem Verkaufer nach dem Vertrag oder diesem
Ubereinkommen obliegenden Pflicht eine wesentliche Vertragsverletzung darstellt
oder

b)wenn im Falle der Nichtlieferung der Verkaufer die Ware nicht innerhalb der vom
Kaufer nach Artikel 47 Absatz 1 gesetzten Nachfrist liefert oder wenn er erklart,
dass er nicht innerhalb der so gesetzten Frist liefern wird.

(2) Hat der Verkaufer die Ware geliefert, so verliert jedoch der Kaufer sein Recht, die
Aufhebung des Vertrages zu erklaren, wenn er
a) im Falle der verspateten Lieferung die Aufhebung nicht innerhalb einer angemes-
senen Frist erklart, nachdem er erfahren hat, dass die Lieferung erfolgt ist, oder
b) im Falle einer anderen Vertragsverletzung als verspateter Lieferung die Aufhebung
nicht innerhalb einer angemessenen Frist erklart,
i) nachdem er die Vertragsverletzung kannte oder kennen musste,
i) nachdem eine vom Kaufer nach Artikel 47 Absatz 1 gesetzte Nachfrist abge-
laufen ist oder nachdem der Verkaufer erklart hat, dass er seine Pflichten nicht
innerhalb der Nachfrist erfillen wird, oder
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iii) nachdem eine vom Verkaufer nach Artikel 48 Absatz 2 gesetzte Frist abgelau-
fen ist oder nachdem der Kaufer erklart hat, dass er die Erflllung nicht anneh-
men wird.

Art. 50 [Minderung]

Ist die Ware nicht vertragsgemal, so kann der Kaufer unabhangig davon, ob der
Kaufpreis bereits gezahlt worden ist oder nicht, den Preis in dem Verhaltnis herabset-
zen, in dem der Wert, den die tatsachlich gelieferte Ware im Zeitpunkt der Lieferung
hatte, zu dem Wert steht, den vertragsgemalfe Ware zu diesem Zeitpunkt gehabt hat-
te. Behebt jedoch der Verk&ufer nach Artikel 37 oder 48 einen Mangel in der Erfillung
seiner Pflichten oder weigert sich der Kaufer, Erfullung durch den Verkaufer nach den
genannten Artikeln anzunehmen, so kann der Kéufer den Preis nicht herabsetzen.

Art. 51 [Teilweise Nichterfullung]

(1) Liefert der Verkaufer nur einen Teil der Ware oder ist nur ein Teil der gelieferten
Ware vertragsgemal3, so gelten fir den Teil, der fehlt oder der nicht vertragsgeman
ist, die Artikel 46 bis 50.

(2) Der Kaufer kann nur dann die Aufhebung des gesamten Vertrages erklaren, wenn
die unvollstandige oder nicht vertragsgemale Lieferung eine wesentliche Vertrags-
verletzung darstellt.

Art. 52 [Vorzeitige Lieferung und Zuviellieferung]

(1) Liefert der Verkaufer die Ware vor dem festgesetzten Zeitpunkt, so steht es dem
Kaufer frei, sie abzunehmen oder die Abnahme zu verweigern.

(2) Liefert der Verkaufer eine gréRere als die vereinbarte Menge, so kann der Kaufer
die zuviel gelieferte Menge abnehmen oder ihre Abnahme verweigern. Nimmt der
Kaufer die zuviel gelieferte Menge ganz oder teilweise ab, so hat er sie entsprechend
dem vertraglichen Preis zu bezahlen.

Kapitel IlI. Pflichten des Kaufers

Art. 53 [Zahlung des Kaufpreises; Abnahme der Ware]

Der K&ufer ist nach MaRgabe des Vertrages und dieses Ubereinkommens verpflich-
tet, den Kaufpreis zu zahlen und die Ware abzunehmen.

Abschnitt I. Zahlung des Kaufpreises

Art. 54 [Kaufpreiszahlung]

Zur Pflicht des Kaufers, den Kaufpreis zu zahlen, gehért es auch, die Mal3inahmen zu
treffen und die Férmlichkeiten zu erfillen, die der Vertrag oder Rechtsvorschriften er-
fordern, damit Zahlung geleistet werden kann.

Art. 55 [Bestimmung des Preises]

Ist ein Vertrag gultig geschlossen worden, ohne dass er den Kaufpreis ausdriicklich
oder stillschweigend festsetzt oder dessen Festsetzung ermdéglicht, so wird mangels
gegenteiliger Anhaltspunkte vermutet, dass die Parteien sich stillschweigend auf den
Kaufpreis bezogen haben, der bei Vertragsabschluss allgemein flir derartige Ware
berechnet wurde, die in dem betreffenden Geschéaftszweig unter vergleichbaren Um-
standen verkauft wurde.

Art. 56 [Kaufpreis nach Gewicht]
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Ist der Kaufpreis nach dem Gewicht der Ware festgesetzt, so bestimmt er sich im
Zweifel nach dem Nettogewicht.

Art. 57 [Zahlungsort]

(1) Ist der Kaufer nicht verpflichtet, den Kaufpreis an einem anderen bestimmten Ort

zu zahlen, so hat er ihn dem Verkaufer wie folgt zu zahlen:

a) am Ort der Niederlassung des Verkaufers oder,

b) wenn die Zahlung gegen Ubergabe der Ware oder von Dokumenten zu leisten ist,
an dem Ort, an dem die Ubergabe stattfindet.

(2) Der Verkéaufer hat alle mit der Zahlung zusammenhangenden Mehrkosten zu tra-
gen, die durch einen Wechsel seiner Niederlassung nach Vertragsabschluss entste-
hen.

Art. 58[Zahlungszeit; Zahlung als Bedingung der Ube  rgabe; Untersuchung vor
Zahlung]

(1) Ist der Kaufer nicht verpflichtet, den Kaufpreis zu einer bestimmten Zeit zu zahlen,
so hat er den Preis zu zahlen, sobald ihm der Verkaufer entweder die Ware oder die
Dokumente, die zur Verflgung dartber berechtigen, nach dem Vertrag und diesem
Ubereinkommen zur Verfiigung gestellt hat. Der Verkaufer kann die Ubergabe der
Ware oder der Dokumente von der Zahlung abhangig machen.

(2) Erfordert der Vertrag eine Beforderung der Ware, so kann der Verkaufer sie mit
der Mal3gabe versenden, dass die Ware oder die Dokumente, die zur Verfigung dar-
Uber berechtigen, dem Kaufer nur gegen Zahlung des Kaufpreises zu Ubergeben
sind.

(3) Der Kaufer ist nicht verpflichtet, den Kaufpreis zu zahlen, bevor er Gelegenheit
gehabt hat, die Ware zu untersuchen, es sei denn, die von den Parteien vereinbarten
Lieferungs- oder Zahlungsmodalitaten bieten hierzu keine Gelegenheit.

Art. 59 [Zahlung ohne Aufforderung]

Der Kaufer hat den Kaufpreis zu dem Zeitpunkt, der in dem Vertrag festgesetzt
oder nach dem Vertrag und diesem Ubereinkommen bestimmbar ist, zu zahlen, ohne
dass es einer Aufforderung oder der Einhaltung von Formlichkeiten seitens des Ver-
k&ufers bedarf.

Abschnitt Il. Abnahme

Art. 60 [Begriff der Abnahme]

Die Pflicht des Kéufers zur Abnahme besteht darin,

a) alle Handlungen vorzunehmen, die verninftigerweise von ihm erwartet werden
kénnen, damit dem Verkaufer die Lieferung erméglicht wird, und

b) die Ware zu tibernehmen.

Abschnitt 1ll. Rechtsbehelfe des Verkaufers wegen V. ertragsverletzung
durch den Kaufer

Art. 61 [Rechtsbehelfe des Verkaufers; keine zusatzl  iche Frist]

(1) Erfullt der Kaufer eine seiner Pflichten nach dem Vertrag oder diesem Uberein-
kommen nicht, so kann der Verkaufer
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a) die in Artikel 62 bis 65 vorgesehenen Rechte austben;

b) Schadenersatz nach Artikel 74 bis 77 verlangen.

(2) Der Verkaufer verliert das Recht, Schadenersatz zu verlangen, nicht dadurch,
dass er andere Rechtsbehelfe ausubt.

(3) Ubt der Verkaufer einen Rechtsbehelf wegen Vertragsverletzung aus, so darf ein
Gericht oder Schiedsgericht dem Kéufer keine zusétzliche Frist gewéahren.

Art. 62 [Zahlung des Kaufpreises; Abnahme der Ware]

Der Verkaufer kann vom Kaufer verlangen, dass er den Kaufpreis zahlt, die Ware ab-
nimmt sowie seine sonstigen Pflichten erfillt, es sei denn, dass der Verkaufer
einen Rechtsbehelf ausgelbt hat, der mit diesem Verlangen unvereinbar ist.

Art. 63 [Nachfrist]

(1) Der Verkaufer kann dem Kéaufer eine angemessene Nachfrist zur Erfullung seiner
Pflichten setzen.

(2) Der Verkaufer kann vor Ablauf dieser Frist keinen Rechtsbehelf wegen Vertrags-
verletzung ausiiben, aul3er wenn er vom Kéaufer die Anzeige erhalten hat, dass dieser
seine Pflichten nicht innerhalb der so gesetzten Frist erflllen wird. Der Verkaufer ver-
liert dadurch jedoch nicht das Recht, Schadenersatz wegen verspéateter Erflllung zu
verlangen.

Art. 64 [Vertragsaufhebung]

(1) Der Verkaufer kann die Aufhebung des Vertrages erklaren,
a) wenn die Nichterfullung einer dem Kéaufer nach dem Vertrag oder diesem Uberein-
kommen obliegenden Pflicht eine wesentliche Vertragsverletzung darstellt oder
b) wenn der Kaufer nicht innerhalb der vom Verkaufer nach Artikel 63 Absatz 1 ge-
setzten Nachfrist seine Pflicht zur Zahlung des Kaufpreises oder zur Abnahme der
Ware erfullt oder wenn er erklart, dass er dies nicht innerhalb der so gesetzten
Frist tun wird.
(2) Hat der Kaufer den Kaufpreis gezahlt, so verliert jedoch der Verkaufer sein Recht,
die Aufhebung des Vertrages zu erklaren, wenn er
a) im Falle verspateter Erfullung durch den Kaufer die Aufhebung nicht erklart, bevor
er erfahren hat, dass erfullt worden ist, oder
b) im Falle einer anderen Vertragsverletzung als verspateter Erfiillung durch den
Kaufer die Aufhebung nicht innerhalb einer angemessenen Zeit erklart,
i) nachdem der Verkaufer die Vertragsverletzung kannte oder kennen musste
oder
i) nachdem eine vom Verkaufer nach Artikel 63 Absatz 1 gesetzte Nachfrist abge-
laufen ist oder nachdem der K&ufer erklart hat, dass er seine Pflichten nicht in-
nerhalb der Nachfrist erfllen wird.

Art. 65 [Spezifizierung durch den Verkaufer]

(1) Hat der Kaufer nach dem Vertrag die Form, die Mal3e oder andere Merkmale der
Ware néaher zu bestimmen und nimmt er diese Spezifizierung nicht zu dem vereinbar-
ten Zeitpunkt oder innerhalb einer angemessenen Frist nach Eingang einer Aufforde-
rung durch den Verkaufer vor, so kann der Verkaufer unbeschadet aller ihm zuste-
henden sonstigen Rechte die Spezifizierung nach den Bedurfnissen des Kaufers, so-
weit ihm diese bekannt sind, selbst vornehmen.



Anhang

(2) Nimmt der Verkaufer die Spezifizierung selbst vor, so hat er dem Kaufer deren
Einzelheiten mitzuteilen und ihm eine angemessene Frist zu setzen, innerhalb deren
der Kaufer eine abweichende Spezifizierung vornehmen kann. Macht der Kaufer nach
Eingang einer solchen Mitteilung von dieser Mdglichkeit innerhalb der so gesetzten
Frist keinen Gebrauch, so ist die vom Verkaufer vorgenommene Spezifizierung ver-
bindlich.

Kapitel IV. Ubergang der Gefahr

Art. 66 [Wirkung des Gefahriibergangs]

Untergang oder Beschadigung der Ware nach Ubergang der Gefahr auf den Kaufer
befreit diesen nicht von der Pflicht, den Kaufpreis zu zahlen, es sei denn, dass der
Untergang oder die Beschadigung auf eine Handlung oder Unterlassung des Verkéau-
fers zurickzufuhren ist.

Art. 67 [Gefahribergang bei Beférderung der Ware]

(1) Erfordert der Kaufvertrag eine Beférderung der Ware und ist der Verkaufer nicht
verpflichtet, sie an einem bestimmten Ort zu Ubergeben, so geht die Gefahr auf den
Kaufer Uber, sobald die Ware gemald dem Kaufvertrag dem ersten Beforderer zur
Ubermittlung an den K&ufer iibergeben wird. Hat der Verkaufer dem Beforderer die
Ware an einem bestimmten Ort zu Ubergeben, so geht die Gefahr erst auf den Kaufer
Uber, wenn die Ware dem Beftrderer an diesem Ort Ubergeben wird. Ist der Verk&u-
fer befugt, die Dokumente, die zur Verfligung Uber die Ware berechtigen, zuriickzu-
behalten, so hat dies keinen Einfluss auf den Ubergang der Gefahr.

(2) Die Gefahr geht jedoch erst auf den Kaufer tber, wenn die Ware eindeutig dem
Vertrag zugeordnet ist, sei es durch an der Ware angebrachte Kennzeichen, durch
Befdérderungsdokumente, durch eine Anzeige an den Kaufer oder auf andere Weise.

Art. 68 [Gefahriibergang bei Verkauf der Ware, die s ich auf dem Transport be-
findet]

Wird Ware, die sich auf dem Transport befindet, verkauft, so geht die Gefahr im Zeit-
punkt des Vertragsabschlusses auf den Kaufer tiber. Die Gefahr wird jedoch bereits
im Zeitpunkt der Ubergabe der Ware an den Beforderer, der die Dokumente (iber den
Beforderungsvertrag ausgestellt hat, von dem Kéaufer tibernommen, falls die Umstén-
de diesen Schluss nahe legen. Wenn dagegen der Verkdufer bei Abschluss des
Kaufvertrages wusste oder wissen musste, dass die Ware untergegangen oder be-
schadigt war, und er dies dem Kaufer nicht offenbart hat, geht der Untergang oder die
Beschadigung zu Lasten des Verkaufers.

Art. 69 [Gefahribergang in anderen Fallen]

(1) In den durch Artikel 67 und 68 nicht geregelten Fallen geht die Gefahr auf den
Kaufer Uber, sobald er die Ware Ubernimmt oder, wenn er sie nicht rechtzeitig Gber-
nimmt, in dem Zeitpunkt, in dem ihm die Ware zur Verfigung gestellt wird und er
durch Nichtabnahme eine Vertragsverletzung begeht.

(2) Hat jedoch der Kaufer die Ware an einem anderen Ort als einer Niederlassung
des Verkaufers zu Ubernehmen, so geht die Gefahr tber, sobald die Lieferung fallig
ist und der Kaufer Kenntnis davon hat, dass ihm die Ware an diesem Ort zur Verfu-
gung steht.

(3) Betrifft der Vertrag Ware, die noch nicht individualisiert ist, so gilt sie erst dann als
dem Kaufer zur Verfigung gestellt, wenn sie eindeutig dem Vertrag zugeordnet wor-
den ist.
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Art. 70 [Wesentliche Vertragsverletzung und Gefahriib  ergang]

Hat der Verkdufer eine wesentliche Vertragsverletzung begangen, so berUhren die
Artikel 67, 68 und 69 nicht die dem K&ufer wegen einer solchen Verletzung zuste-
henden Rechtsbehelfe.

Kapitel V. Gemeinsame Bestimmungen Uber die Pflicht  en des Verkaufers
und des Kaufers

Abschnitt 1. Vorweggenommene Vertragsverletzung und Vertrage
Uber aufeinander folgende Lieferungen

Art. 71 [Verschlechterungseinrede]

(1) Eine Partei kann die Erfullung ihrer Pflichten aussetzen, wenn sich nach Vertrags-

abschluss herausstellt, dass die andere Partei einen wesentlichen Teil ihrer Pflichten

nicht erfullen wird

a) wegen eines schwerwiegenden Mangels ihrer Fahigkeit, den Vertrag zu erflillen,
oder ihrer Kreditwirdigkeit oder

b) wegen ihres Verhaltens bei der Vorbereitung der Erflllung oder bei der Erflllung
des Vertrages.

(2) Hat der Verkaufer die Ware bereits abgesandt, bevor sich die in Absatz 1 be-
zeichneten Griinde herausstellen, so kann er sich der Ubergabe der Ware an den
Kaufer widersetzen, selbst wenn der Kaufer ein Dokument hat, das ihn berechtigt, die
Ware zu erlangen. Der vorliegende Absatz betrifft nur die Rechte auf die Ware im
Verhaltnis zwischen Kaufer und Verkaufer.

(3) Setzt eine Partei vor oder nach der Absendung der Ware die Erfillung aus, so hat
sie dies der anderen Partei sofort anzuzeigen; sie hat die Erfullung fortzusetzen,
wenn die andere Partei fur die Erfullung ihrer Pflichten ausreichende Gewahr gibt.

Art. 72 [Antizipierter Vertragsbruch]

(1) Ist schon vor dem fir die Vertragserfillung festgesetzten Zeitpunkt offensichtlich,
dass eine Partei eine wesentliche Vertragsverletzung begehen wird, so kann die an-
dere Partei die Aufhebung des Vertrages erklaren.

(2) Wenn es die Zeit erlaubt und es nach den Umstanden verninftig ist, hat die Par-
tei, welche die Aufhebung des Vertrages erklaren will, dies der anderen Partei anzu-
zeigen, um ihr zu ermdglichen, fur die Erfullung ihrer Pflichten ausreichende Gewahr
zu geben.

(3) Absatz 2 ist nicht anzuwenden, wenn die andere Partei erklart hat, dass sie ihre
Pflichten nicht erflillen wird.

Art. 73 [Sukzessivlieferungsvertrag; Aufhebung]

(1) Sieht ein Vertrag aufeinander folgende Lieferungen von Ware vor und begeht eine
Partei durch Nichterfillung einer eine Teillieferung betreffenden Pflicht eine wesentli-
che Vertragsverletzung in bezug auf diese Teillieferung, so kann die andere Partei die
Aufhebung des Vertrages in bezug auf diese Teillieferung erklaren.

(2) Gibt die Nichterfullung einer eine Teillieferung betreffenden Pflicht durch eine der
Parteien der anderen Partei triftigen Grund zu der Annahme, dass eine wesentliche
Vertragsverletzung in Bezug auf kunftige Teillieferungen zu erwarten ist, so kann die
andere Partei innerhalb angemessener Frist die Aufhebung des Vertrages fir die Zu-
kunft erklaren.
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(3) Ein Kaufer, der den Vertrag in Bezug auf eine Lieferung als aufgehoben erklart,
kann gleichzeitig die Aufhebung des Vertrages in bezug auf bereits erhaltene Liefe-
rungen oder in bezug auf kiinftige Lieferungen erklaren, wenn diese Lieferungen we-
gen des zwischen ihnen bestehenden Zusammenhangs nicht mehr fir den Zweck
verwendet werden kénnen, den die Parteien im Zeitpunkt des Vertragsabschlusses in
Betracht gezogen haben.

Abschnitt Il. Schadenersatz

Art. 74 [Umfang des Schadenersatzes]

Als Schadenersatz fur die durch eine Partei begangene Vertragsverletzung ist der der
anderen Partei infolge der Vertragsverletzung entstandene Verlust, einschlief3lich des
entgangenen Gewinns, zu ersetzen. Dieser Schadenersatz darf jedoch den Verlust
nicht Ubersteigen, den die vertragsbriichige Partei bei Vertragabschluss als mégliche
Folge der Vertragsverletzung vorausgesehen hat oder unter Bertcksichtigung der
Umstande, die sie kannte oder kennen musste, hatte voraussehen mussen.

Art. 75 [Schadensberechnung bei Vertragsaufhebung u nd Deckungsgeschaft]

Ist der Vertrag aufgehoben und hat der K&aufer einen Deckungskauf oder der Verkau-
fer einen Deckungsverkauf in angemessener Weise und innerhalb eines angemesse-
nen Zeitraums nach der Aufhebung vorgenommen, so kann die Partei, die Schaden-
ersatz verlangt, den Unterschied zwischen dem im Vertrag vereinbarten Preis und
dem Preis des Deckungskaufs oder des Deckungsverkaufs sowie jeden weiteren
Schadenersatz nach Artikel 74 verlangen.

Art. 76 [Schadensberechnung bei Vertragsaufhebung o hne Deckungsgeschaft]

(1) Ist der Vertrag aufgehoben und hat die Ware einen Marktpreis, so kann die Scha-
denersatz verlangende Partei, wenn sie keinen Deckungskauf oder Deckungsverkauf
nach Artikel 75 vorgenommen hat, den Unterschied zwischen dem im Vertrag verein-
barten Preis und dem Marktpreis zur Zeit der Aufhebung sowie jeden weiteren Scha-
denersatz nach Artikel 74 verlangen. Hat jedoch die Partei, die Schadenersatz ver-
langt, den Vertrag aufgehoben, nachdem sie die Ware bernommen hat, so gilt der
Marktpreis zur Zeit der Ubernahme und nicht der Marktpreis zur Zeit der Aufhebung.

(2) Als Marktpreis im Sinne von Absatz 1 ist maRgebend der Marktpreis, der an dem
Ort qgilt, an dem die Lieferung der Ware hatte erfolgen sollen, oder, wenn dort ein
Marktpreis nicht besteht, der an einem angemessenen Ersatzort geltende Marktpreis;
dabei sind Unterschiede in den Kosten der Befdrderung der Ware zu bertcksichtigen.

Art. 77 [Schadensminderungspflicht des Ersatzberecht igten]

Die Partei, die sich auf eine Vertragsverletzung beruft, hat alle den Umstanden nach
angemessenen MalRRnahmen zur Verringerung des aus der Vertragsverletzung fol-
genden Verlusts, einschliellich des entgangenen Gewinns, zu treffen. Versaumt sie
dies, so kann die vertragsbrichige Partei Herabsetzung des Schadenersatzes in Ho-
he des Betrags verlangen, um den der Verlust hatte verringert werden sollen.

Abschnitt lll. Zinsen

Art. 78 [Zinsen]

Versaumt eine Partei, den Kaufpreis oder einen anderen falligen Betrag zu zahlen, so
hat die andere Partei fur diese Betrage Anspruch auf Zinsen, unbeschadet eines
Schadenersatzanspruchs nach Artikel 74.
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Abschnitt 1V. Befreiungen

Art. 79 [Hinderungsgrund auf3erhalb des Einflussbere ichs des Schuldners]

(1) Eine Partei hat fur die Nichterfullung einer ihrer Pflichten nicht einzustehen, wenn
sie beweist, dass die Nichterfillung auf einem auRRerhalb ihres Einflussbereichs lie-
genden Hinderungsgrund beruht und dass von ihr verninftigerweise nicht erwartet
werden konnte, den Hinderungsgrund bei Vertragsabschluss in Betracht zu ziehen
oder den Hinderungsgrund oder seine Folgen zu vermeiden oder zu Gberwinden.

(2) Beruht die Nichterfullung einer Partei auf der Nichterflllung durch einen Dritten,

dessen sie sich zur volligen oder teilweisen Vertragserfilllung bedient, so ist diese

Partei von der Haftung nur befreit,

a) wenn sie nach Absatz 1 befreit ist und

b) wenn der Dritte selbst ebenfalls nach Absatz 1 befreit ware, sofern Absatz 1 auf ihn
Anwendung fande.

(3) Die in diesem Artikel vorgesehene Befreiung gilt fur die Zeit, wahrend der der Hin-
derungsgrund besteht.

(4) Die Partei, die nicht erfullt, hat den Hinderungsgrund und seine Auswirkung auf ih-
re Fahigkeit zu erfullen der anderen Partei mitzuteilen. Erhalt die andere Partei die
Mitteilung nicht innerhalb einer angemessenen Frist, hachdem die nicht erflllende
Partei den Hinderungsgrund kannte oder kennen musste, so haftet diese fiir den aus
dem Nichterhalt entstehenden Schaden.

(5) Dieser Artikel hindert die Parteien nicht, ein anderes als das Recht auszulben,
Schadenersatz nach diesem Ubereinkommen zu verlangen.

Art. 80 [Verursachung der Nichterfullung durch die andere Partei]

Eine Partei kann sich auf die Nichterflllung von Pflichten durch die andere Partei
nicht berufen, soweit diese Nichterfullung durch ihre Handlung oder Unterlassung
verursacht wurde.

Abschnitt V. Wirkungen der Aufhebung

Art. 81 [Erléschen der Leistungspflichten; Rickgabe des Geleisteten)]

(1) Die Aufhebung des Vertrages befreit beide Parteien von ihren Vertragspflichten,
mit Ausnahme etwaiger Schadenersatzpflichten. Die Aufhebung berthrt nicht Be-
stimmungen des Vertrages Uber die Beilegung von Streitigkeiten oder sonstige Be-
stimmungen des Vertrages, welche die Rechte und Pflichten der Parteien nach Ver-
tragsaufhebung regeln.

(2) Hat eine Partei den Vertrag ganz oder teilweise erflllt, so kann sie Rickgabe des
von ihr Geleisteten von der anderen Partei verlangen. Sind beide Parteien zur Ruck-
gabe verpflichtet, so sind die Leistungen Zug um Zug zuriickzugeben.

Art. 82[Verlust der Rechte auf Vertragsaufhebung o  der Ersatzlieferung wegen
Unmoglichkeit der Rickgabe im urspriinglichen Zustan d]

(1) Der Kaufer verliert das Recht, die Aufhebung des Vertrages zu erklaren oder vom
Verkaufer Ersatzlieferung zu verlangen, wenn es ihm unmdoglich ist, die Ware im We-
sentlichen in dem Zustand zuriickzugeben, in dem er sie erhalten hat.

(2) Absatz 1 findet keine Anwendung,

a) wenn die Unmdglichkeit, die Ware zurtickzugeben oder sie im Wesentlichen in
dem Zustand zurtickzugeben, in dem der Kaufer sie erhalten hat, nicht auf einer
Handlung oder Unterlassung des Kaufers beruht,
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b) wenn die Ware ganz oder teilweise infolge der n Artikel 38 vorgesehenen Untersu-
chung untergegangen oder verschlechtert worden ist oder

c) wenn der Kaufer die Ware ganz oder teilweise im normalen Geschéftsverkehr ver-
kauft oder der normalen Verwendung entsprechend verbraucht oder verandert hat,
bevor er die Vertragswidrigkeit entdeckt hat oder hatte entdecken missen.

Art. 83 [Fortbestand anderer Rechte des Kaufers]

Der Kaufer, der nach Artikel 82 das Recht verloren hat, die Aufhebung des Vertrages
zu erklaren oder vom Verkaufer Ersatzlieferung zu verlangen, behdlt alle anderen
Rechtsbehelfe, die ihm nach dem Vertrag und diesem Ubereinkommen zustehen.

Art. 84 [Ausgleich von Vorteilen im Falle der Ricka  bwicklung]

(1) Hat der Verkaufer den Kaufpreis zuriickzuzahlen, so hat er auRerdem vom Tag
der Zahlung an auf den Betrag Zinsen zu zahlen.

(2) Der Kaufer schuldet dem Verkaufer den Gegenwert aller Vorteile, die er aus der

Ware oder einem Teil der Ware gezogen hat,

a) wenn er die Ware ganz oder teilweise zuriickgeben muss oder

b) wenn es ihm unmdglich ist, die Ware ganz oder teilweise zurlickzugeben oder sie
ganz oder teilweise im Wesentlichen in dem Zustand zurtickzugeben, in dem er sie
erhalten hat, er aber dennoch die Aufhebung des Vertrages erklart oder vom Ver-
kaufer Ersatzlieferung verlangt hat.

Abschnitt VI. Erhaltung der Ware

Art. 85 [Pflicht des Verkaufers zur Erhaltung der Wa  re]

Nimmt der Kaufer die Ware nicht rechtzeitig ab oder versdumt er, falls Zahlung des
Kaufpreises und Lieferung der Ware Zug um Zug erfolgen sollen, den Kaufpreis zu
zahlen, und hat der Verkaufer die Ware noch in Besitz oder ist er sonst in der Lage,
Uber sie zu verfugen, so hat der Verkaufer die den Umstanden angemessenen Mal3-
nahmen zu ihrer Erhaltung zu treffen. Er ist berechtigt, die Ware zurtickzubehalten,
bis ihm der Kaufer seine angemessenen Aufwendungen erstattet hat.

Art. 86 [Pflicht des Kaufers zur Inbesitznahme und Er  haltung der Ware]

(1) Hat der Kaufer die Ware empfangen und beabsichtigt er, ein hach dem Vertrag
oder diesem Ubereinkommen bestehendes Zuriickweisungsrecht auszuiiben, so hat
er die den Umstédnden angemessenen MalRhahmen zu ihrer Erhaltung zu treffen. Er
ist berechtigt, die Ware zurickzubehalten, bis ihm der Verkaufer seine angemesse-
nen Aufwendungen erstattet hat.

(2) Ist die dem Kéaufer zugesandte Ware ihm am Bestimmungsort zur Verfligung ge-
stellt worden und (bt er das Recht aus, sie zuriickzuweisen, so hat er sie fiir Rech-
nung des Verkaufers in Besitz zu nehmen, sofern dies ohne Zahlung des Kaufpreises
und ohne unzumutbare Unannehmlichkeiten oder unverhaltnisméRige Kosten mog-
lich ist. Dies gilt nicht, wenn der Verk&ufer oder eine Person, die befugt ist, die Ware
fir Rechnung des Verkaufers in Obhut zu nehmen, am Bestimmungsort anwesend
ist. Nimmt der K&ufer die Ware nach diesem Absatz in Besitz, so werden seine Rech-
te und Pflichten durch Absatz 1 geregelt.

Art. 87 [Einlagerung bei Dritten]

Eine Partei, die Malinahmen zur Erhaltung der Ware zu treffen hat, kann die Ware
auf Kosten der anderen Partei in den Lagerrdumen eines Dritten einlagern, sofern
daraus keine unverhaltnisméaRigen Kosten entstehen.
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Art. 88 [Selbsthilfeverkauf]

(1) Eine Partei, die nach Artikel 85 oder 86 zur Erhaltung der Ware verpflichtet ist,
kann sie auf jede geeignete Weise verkaufen, wenn die andere Partei die Inbesitz-
nahme oder die Ricknahme der Ware oder die Zahlung des Kaufpreises oder der
Erhaltungskosten ungebthrlich hinauszdgert, vorausgesetzt, dass sie der anderen
Partei ihre Verkaufsabsicht in verniinftiger Weise angezeigt hat.

(2) Ist die Ware einer raschen Verschlechterung ausgesetzt oder wirde ihre Erhal-
tung unverhaltnismaRige Kosten verursachen, so hat die Partei, der nach Artikel 85
oder 86 die Erhaltung der Ware obliegt, sich in angemessener Weise um ihren Ver-
kauf zu bemihen. Soweit mdglich hat sie der anderen Partei ihre Verkaufsabsicht an-
zuzeigen.

(3) Hat eine Partei die Ware verkauft, so kann sie aus dem Erlés des Verkaufs den
Betrag behalten, der den angemessenen Kosten der Erhaltung und des Verkaufs der
Ware entspricht. Den Uberschuss schuldet sie der anderen Partei.

Teil IV. Schlussbestimmungen

Art. 89 [Depositar]

Der Generalsekretdr der Vereinten Nationen wird hiermit zum Verwahrer dieses
Ubereinkommens bestimmt.

Art. 90 [Verhdltnis zu anderen volkerrechtlichen Ver  einbarungen]

Dieses Ubereinkommen geht bereits geschlossenen oder in Zukunft zu schlieBenden
volkerrechtlichen Ubereinkiinften, die Bestimmungen iiber in diesem Ubereinkommen
geregelte Gegenstande enthalten, nicht vor, sofern die Parteien ihre Niederlassung in
Vertragsstaaten einer solchen Ubereinkunft haben.

Art. 91 [Unterzeichnung; Ratifikation; Annahme; Gene  hmigung; Beitritt]

(1) Dieses Ubereinkommen liegt in der Schlusssitzung der Konferenz der Vereinten
Nationen Uber Vertrage uber den internationalen Warenkauf zur Unterzeichnung auf
und liegt dann bis 30. September 1981 am Sitz der Vereinten Nationen in New York
fur alle Staaten zur Unterzeichnung auf.

(2) Dieses Ubereinkommen bedarf der Ratifikation, Annahme oder Genehmigung
durch die Unterzeichnerstaaten.

(3) Dieses Ubereinkommen steht allen Staaten, die nicht Unterzeichnerstaaten sind,
von dem Tag an zum Beitritt offen, an dem es zur Unterzeichnung aufgelegt wird.

(4) Die Ratifikations-, Annahme-, Genehmigungs- und Beitrittsurkunden werden beim
Generalsekretar der Vereinten Nationen hinterlegt.

Art. 92 [Teilweise Ratifikation, Annahme, Genehmigu  ng oder Beitritt]

(1) Ein Vertragsstaat kann bei der Unterzeichnung, der Ratifikation, der Annahme,
der Genehmigung oder dem Beitritt erklaren, dass Teil Il dieses Ubereinkommens fur
ihn nicht verbindlich ist oder dass Teil Il dieses Ubereinkommens fir ihn nicht ver-
bindlich ist.

(2) Ein Vertragsstaat, der eine Erklarung nach Absatz 1 zu Teil Il oder Teil Ill dieses
Ubereinkommens abgegeben hat, ist hinsichtlich solcher Gegenstéande, die durch den
Teil geregelt werden, auf den sich die Erklarung bezieht, nicht als Vertragsstaat im
Sinne des Artikels 1 Absatz 1 zu betrachten.
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Art. 93 [FOderative Staaten]

(1) Ein Vertragsstaat, der zwei oder mehr Gebietseinheiten umfasst, in denen nach
seiner Verfassung auf die in diesem Ubereinkommen geregelten Gegensténde unter-
schiedliche Rechtsordnungen angewendet werden, kann bei der Unterzeichnung, der
Ratifikation, der Annahme, der Genehmigung oder dem Beitritt erklaren, dass dieses
Ubereinkommen sich auf alle seine Gebietseinheiten oder nur auf eine oder mehrere
derselben erstreckt; er kann seine Erklarung jederzeit durch eine neue Erklarung an-
dern.

(2) Die Erklarungen sind dem Verwahrer zu notifizieren und haben ausdrucklich an-
zugeben, auf welche Gebietseinheiten das Ubereinkommen sich erstreckt.

(3) Erstreckt sich das Ubereinkommen aufgrund einer Erklarung nach diesem Artikel
auf eine oder mehrere, jedoch nicht auf alle Gebietseinheiten eines Vertragsstaats
und liegt die Niederlassung einer Partei in diesem Staat, so wird diese Niederlassung
im Sinne dieses Ubereinkommens nur dann als in einem Vertragsstaat gelegen be-
trachtet, wenn sie in einer Gebietseinheit liegt, auf die sich das Ubereinkommen er-
streckt.

(4) Gibt ein Vertragsstaat keine Erklarung nach Absatz 1 ab, so erstreckt sich das
Ubereinkommen auf alle Gebietseinheiten dieses Staates.

Art. 94 [Erklarung tber Nichtanwendung der Konventi on]

(1) Zwei oder mehr Vertragsstaaten, welche gleiche oder einander sehr nahekom-
mende Rechtsvorschriften fiir Gegenstande haben, die in diesem Ubereinkommen
geregelt werden, konnen jederzeit erklaren, dass das Ubereinkommen auf Kaufver-
trdge und ihren Abschluss keine Anwendung findet, wenn die Parteien ihre Nieder-
lassung in diesen Staaten haben. Solche Erklarungen kénnen als gemeinsame oder
als aufeinander bezogene einseitige Erklarungen abgegeben werden.

(2) Hat ein Vertragsstaat fir Gegenstande, die in diesem Ubereinkommen geregelt
werden, Rechtsvorschriften, die denen eines oder mehrerer Nichtvertragsstaaten
gleich sind oder sehr nahe kommen, so kann er jederzeit erklaren, dass das Uberein-
kommen auf Kaufvertrdge oder ihren Abschluss keine Anwendung findet, wenn die
Parteien ihre Niederlassung in diesen Staaten haben.

(3) Wird ein Staat, auf den sich eine Erklarung nach Absatz 2 bezieht, Vertragsstaat,
so hat die Erklarung von dem Tag an, an dem das Ubereinkommen fir den neuen
Vertragsstaat in Kraft tritt, die Wirkung einer nach Absatz 1 abgegebenen Erklarung,
vorausgesetzt, dass der neue Vertragsstaat sich einer solchen Erklarung anschlief3t
oder eine darauf bezogene einseitige Erklarung abgibt.

Art. 95 [Erklarung zum Ausschluss der Anwendung des Art. 1 Ib)]

Jeder Staat kann bei der Hinterlegung seiner Ratifikations-, Annahme-, Genehmi-
gungs- oder Beitrittsurkunde erkléaren, dass Artikel 1 Absatz 1 Buchstabe b fir ihn
nicht verbindlich ist.

Art. 96 [Erklarung zur Schriftform]

Ein Vertragsstaat, nach dessen Rechtsvorschriften Kaufvertrage schriftlich zu schlie-
Ren oder nachzuweisen sind, kann jederzeit eine Erklarung nach Artikel 12 abgeben,
dass die Bestimmungen der Artikel 11 und 29 oder des Teils Il dieses Ubereinkom-
mens, die fiir den Abschluss eines Kaufvertrages, seine Anderung oder Aufhebung
durch Vereinbarung oder fir ein Angebot, eine Annahme oder eine sonstige Willens-
erklarung eine andere als die schriftliche Form gestatten, nicht gelten, wenn eine Par-
tei ihre Niederlassung in diesem Staat hat.
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Art. 97 [Wirksamkeitsvoraussetzungen einer Vorbehalt  serklarung]

(1) Erklarungen, die nach diesem Ubereinkommen bei der Unterzeichnung abgege-
ben werden, bedirfen der Bestatigung bei der Ratifikation, Annahme oder Genehmi-

gung.

(2) Erklarungen und Bestatigungen von Erklarungen bedirfen der Schriftform und
sind dem Verwahrer zu notifizieren.

(3) Eine Erklarung wird gleichzeitig mit dem Inkrafttreten dieses Ubereinkommens fiir
den betreffenden Staat wirksam. Eine Erklarung, die dem Verwahrer nach diesem In-
krafttreten notifiziert wird, tritt jedoch am ersten Tag des Monats in Kraft, der auf ei-
nen Zeitabschnitt von sechs Monaten nach ihrem Eingang beim Verwahrer folgt. Auf-
einander bezogene einseitige Erklarungen nach Artikel 94 werden am ersten Tag des
Monats wirksam, der auf einen Zeitabschnitt von sechs Monaten nach Eingang der
letzten Erklarung beim Verwahrer folgt.

(4) Ein Staat, der eine Erklarung nach diesem Ubereinkommen abgibt, kann sie je-
derzeit durch eine an den Verwahrer gerichtete schriftliche Notifikation zuriickneh-
men. Eine solche Riicknahme wird am ersten Tag des Monats wirksam, der auf einen
Zeitabschnitt von sechs Monaten nach Eingang der Notifikation beim Verwahrer folgt.

(5) Die Rucknahme einer nach Artikel 94 abgegebenen Erklarung macht eine von ei-
nem anderen Staat nach Artikel 94 abgegebene, darauf bezogene Erklarung von dem
Tag an unwirksam, an dem die Ricknahme wirksam wird.

Art. 98 [Zul&ssigkeit von Vorbehalten]

Vorbehalte sind nur zuldssig, soweit sie in diesem Ubereinkommen ausdriicklich fur
zulassig erklart werden.

Art. 99 [Zeitpunkt des Inkrafttretens]

(1) Vorbehaltlich des Absatzes 6 tritt dieses Ubereinkommen am ersten Tag des Mo-
nats in Kraft, der auf einen Zeitabschnitt von zw6lf Monaten nach Hinterlegung der
zehnten Ratifikations-, Annahme-, Genehmigungs- oder Beitrittsurkunde einschlief3-
lich einer Urkunde, die eine nach Artikel 92 abgegebene Erklarung enthalt, folgt.

(2) Wenn ein Staat dieses Ubereinkommen nach Hinterlegung der zehnten Ratifikati-
ons-, Annahme-, Genehmigungs- oder Beitrittsurkunde ratifiziert, annimmt, geneh-
migt oder ihm beitritt, tritt dieses Ubereinkommen mit Ausnahme des ausgeschlosse-
nen Teils fur diesen Staat vorbehaltlich des Absatzes 6 am ersten Tag des Monats in
Kraft, der auf einen Zeitabschnitt von zwolf Monaten nach Hinterlegung seiner Ratifi-
kations-, Annahme-, Genehmigungs- oder Beitrittsurkunde folgt.

(3) Ein Staat, der dieses Ubereinkommen ratifiziert, annimmt, genehmigt oder ihm
beitritt und Vertragspartei des Haager Ubereinkommens vom 1. Juli 1964 zur Einfiih-
rung eines Einheitlichen Gesetzes Uber den Abschluss von internationalen Kaufver-
trdgen uber bewegliche Sachen (Haager Abschlussiibereinkommen von 1964) oder
des Haager Ubereinkommens vom 1. Juli 1964 zur Einfilhrung eines Einheitlichen
Gesetzes Uber den internationalen Kauf beweglicher Sachen (Haager Kaufrechts-
Ubereinkommen von 1964) ist, kindigt gleichzeitig das Haager Kaufrechtstberein-
kommen von 1964 oder das Haager Abschlussiibereinkommen von 1964 oder gege-
benenfalls beide Ubereinkommen, indem er der Regierung der Niederlande die Kiin-
digung notifiziert.
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(4) Eine Vertragspartei des Haager Kaufrechtstibereinkommens von 1964, die das
vorliegende Ubereinkommen ratifiziert, annimmt, genehmigt oder ihm beitritt und
nach Artikel 92 erklart oder erklart hat, dass Teil Il dieses Ubereinkommens fiir sie
nicht verbindlich ist, kindigt bei der Ratifikation, der Annahme, der Genehmigung
oder dem Beitritt das Haager Kaufrechtsibereinkommen von 1964, indem sie der
Regierung der Niederlande die Kiindigung noatifiziert.

(5) Eine Vertragspartei des Haager Abschlussiibereinkommens von 1964, die das
vorliegende Ubereinkommen ratifiziert, annimmt, genehmigt oder ihm beitritt und
nach Artikel 92 erklart oder erklart hat, dass Teil 11l dieses Ubereinkommens fiir sie
nicht verbindlich ist, kiindigt bei der Ratifikation, der Annahme, der Genehmigung o-
der dem Beitritt das Haager Abschlussibereinkommen von 1964, indem sie der Re-
gierung der Niederlande die Kiindigung notifiziert.

(6) Fur die Zwecke dieses Artikels werden Ratifikationen, Annahmen, Genehmigun-
gen und Beitritte beziiglich dieses Ubereinkommens, die von Vertragsparteien des
Haager Abschlusstibereinkommens von 1964 oder des Haager Kaufrechtstberein-
kommens von 1964 vorgenommen werden, erst wirksam, nachdem die erforderlichen
Kiindigungen durch diese Staaten beziiglich der genannten Ubereinkommen selbst
wirksam geworden sind. Der Verwahrer dieses Ubereinkommens setzt sich mit der
Regierung der Niederlande als Verwahrer der Ubereinkommen von 1964 in Verbin-
dung, um die hierfur notwendige Koordinierung sicherzustellen.

Art. 100 [Zeitlicher Geltungsbereich]

(1) Dieses Ubereinkommen findet auf den Abschluss eines Vertrages nur Anwen-
dung, wenn das Angebot zum Vertragsabschluss an oder nach dem Tag gemacht
wird, an dem das Ubereinkommen fiir die in Artikel 1 Absatz 1 Buchstabe a genann-
ten Vertragsstaaten oder den in Artikel 1 Absatz 1 Buchstabe b genannten Vertrags-
staat in Kraft tritt.

(2) Dieses Ubereinkommen findet nur auf Vertrage Anwendung, die an oder nach
dem Tag geschlossen werden, an dem das Ubereinkommen fiir die in Artikel 1 Ab-
satz 1 Buchstabe a genannten Vertragsstaaten oder den in Artikel 1 Absatz 1 Buch-
stabe b genannten Vertragsstaat in Kraft tritt.

Art. 101 [Kiindigung des Ubereinkommens]

(1) Ein Vertragsstaat kann dieses Ubereinkommen oder dessen Teil Il oder Teil llI
durch eine an den Verwahrer gerichtete schriftliche Notifikation kiindigen.

(2) Eine Kundigung wird am ersten Tag des Monats wirksam, der auf einen Zeitab-
schnitt von zwolf Monaten nach Eingang der Notifikation beim Verwahrer folgt. Ist in
der Notifikation eine langere Kiindigungsfrist angegeben, so wird die Kiindigung nach
Ablauf dieser langeren Frist nach Eingang der Notifikation beim Verwahrer wirksam.
Geschehen zu Wien am 11. April 1980 in einer Urschrift in arabischer, chinesischer,
englischer, franzdsischer, russischer und spanischer Sprache, wobei jeder Wortlaut
gleichermal3en verbindlich ist.

Zu Urkund dessen haben die unterzeichneten, hierzu von ihren Regierungen gehdrig
befugten Bevollmachtigten dieses Ubereinkommen unterschrieben.
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Anhang 2

Vertragsstaaten des Ubereinkommens der Vereinten Na
uber den internationalen Warenkauf

Stand: 24. Marz 2004

tionen Uber Vertrage

Staat Unterzeichnung Ratifizierung In| Kraft treten
Agypten 06.12.1982 01.01.1988
Argentinien 19.07.1983 01.01.1988
Australien 17.03.1988 01.04.1989
Belgien 31.10.1996 01.11.1997
Bosnien-Herzegowina 12.01.1994 06.03.1992
Bulgarien 09.07.1990 01.08.1991
Burundi 04.09.1998 01.10.1999
Chile 11.04.1980 07.02.1990 01.03.1991
China 30.09.1981 11.12.1986 01.01.1988
Déanemark 26.05.1981 14.02.1989 01.03.1990
Deutschland 26.05.1981 21.12.1989 01.01.1991
Ecuador 27.01.1992 01.02.1993
Estland 20.09.1993 01.10.1994
Finnland 26.05.1981 15.12.1987 01.01.1989
Frankreich 27.08.1981 06.08.1982 01.01.1988
Georgien 16.08.1994 01.09.1995
Ghana 11.04.1980

Griechenland 12.01.1998 01.02.1999
Guinea 23.01.1991 01.02.1992
Honduras 10.10.2002 01.11.2003
Irak 05.03.1990 01.04.1991
Island 10.05.2001 01.06.2002
Israel 22.01.2002 01.02.2003
Italien 30.09.1981 11.12.1986 01.01.1988
Kanada 23.04.1991 01.05.1992
Kirgistan 11.05.1999 01.06.2000
Kolumbien 10.07.2001 01.08.2002
Kroatien 08.06.1998 08.10.1991
Kuba 02.11.1994 01.12.1995
Lesotho 18.06.1981 18.06.1981 01.01.1988
Lettland 31.07.1997 01.08.1998
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Litauen 18.01.1995 01.02.1996
Luxemburg 30.01.1997 01.02.1998
Mauretanien 20.08.1999 01.09.2000
Mexiko 29.12.1987 01.01.1989
Moldau 13.10.1994 01.11.1995
Mongolei 31.12.1997 01.01.1999
Neuseeland 22.09.1994 01.10.1995
Niederlande 29.05.1981 13.12.1990 01.01.1992
Norwegen 26.05.1981 20.07.1988 01.08.1989
Osterreich 11.04.1980 29.12.1987 01.01.1989
Peru 25.03.1999 01.04.2000
Polen 28.09.1981 19.05.1995 01.06.1996
Rumanien 22.05.1991 01.06.1992
Russische Fdderation 16.08.1990 01.09.1991
Saint Vincent und die 12.09.2000 01.10.2001
Grenadinen

Sambia 06.06.1986 01.01.1988
Schweden 26.05.1981 15.12.1987 01.01.1989
Schweiz 21.02.1990 01.03.1991
Serbien und 12.03.2001 27.04.1992
Montenegro

Singapur 11.04.1980 16.02.1995 01.03.1996
Slowakei 28.05.1993 01.01.1993
Slowenien 07.01.1994 25.06.1991
Spanien 24.07.1990 01.08.1991
Syrisch-arabische Rep. 19.10.1982 01.01.1988
Tschechische Republik 30.09.1993 01.01.1993
Uganda 12.02.1992 01.03.1993
Ukraine 03.01.1990 01.02.1991
Ungarn 11.04.1980 16.06.1983 01.01.1988
Uruguay 25.01.1999 01.02.2000
Uzbekistan 27.11.1996 01.12.1997
Venezuela 28.09.1981

Vereinigte Staaten 31.08.1981 11.12.1986 01.01.1988
Weildrussland (Belarus) 09.10.1989 01.11.1990
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Anhang 3

Uberblick tiber die Rechtsbehelfe des Kaufers bei Ve  rletzung der Verkaufer-
pflichten

Grundsatzlich werden dem Kaufer in Art. 45 ff folgende Rechtsbehelfe zur Wahl ge-

stellt:

Erflllungsanspruch, Art. 46 Abs. 1

Ersatzlieferung, wenn die Ware nicht vertragsgemalf ist (nur bei wesentlicher Ver-
tragsverletzung), Art. 46 Abs. 2

Nachbesserung, Art. 46 Abs. 3

Aufhebung des Vertrages (nur wenn die Nichterfiillung eine wesentliche Vertragsver-
letzung darstellt oder nach abgelaufener Nachfristsetzung; nach Erflillung nur noch in
engen zeitlichen Grenzen), Art. 49

Minderung bei vertragswidriger Beschaffenheit (selbst, wenn die Rugefrist vom Kau-
fer versaumt worden ist, er daflir aber eine verniinftige Entschuldigung hat), Art. 44,
Art. 50

Schadenersatz (selbst, wenn die Rugefrist - Art. 39 - vom Kaufer versaumt worden
ist, er dafiir aber eine verninftige Entschuldigung hat; allerdings umfasst der Scha-
densersatzanspruch dann nicht den entgangenen Gewinn), Art. 44, Art. 45 Abs. 1 b)
i. V. m. Art. 74 -77.

Dariuber hinaus ist der Kaufer nicht zur Zahlung des Kaufpreises verpflichtet solange
der Verkaufer selbst seine Pflichten nicht erfullt hat (Art. 58, 71 Abs. 1).

Eine weitere Besonderheit des UN-Kaufrechts liegt darin, dass der Verkaufer bei Vor-
liegen mehrerer Mdglichkeiten der Behebung eines Mangels ein Wahlrecht hat. Lasst
sich ein Sachmangel sowohl durch Ersatzlieferung als auch durch Nachbesserung
beseitigen, so kann der Verkaufer verlangen, dass ihm zunéchst das Recht auf
Nachbesserung eingerdumt wird, es sei denn, die Nachbesserung stellt keine geeig-
nete Mdglichkeit dar oder ist mit unzumutbarer Verzégerung oder unzumutbarer
Unannehmlichkeit verbunden (Art. 48).
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Anhang 4

Synoptische Darstellung der wesentlichen Unterschie
UN-Kaufrecht und dem deutschen Recht ab dem 01.01.2

Schuldrechtsreform

de zwischen dem
002 nach der

BGB/HGB

UN-Kaufrecht

Rechte und Anspriiche bei Méangeln
der Kaufsache

Nacherfillung durch Beseitigung des Mangels
(88 437 ziff. 1, 439 BGB-E).

Nacherfillung durch Lieferung einer mangel-
freien Sache (88 437 Ziff. 1, 439 BGB-E).
Rucktritt vom Vertrag (88 437 Ziff. 2, 440
BGB-E).

Minderung (88 437 Ziff. 2, 441 BGB-E).
Schadenersatz (88 437 ziff. 3, 440 BGB-E).
Ersatz vergeblicher Aufwendungen (88 437
Ziff. 3, 284 BGB-E).

Mangelbegriff

MaRgeblich ist zunéchst ausdriickliche Ver-
einbarung (8 434 Abs. 1 Satz 1 BGB-E).
Ansonsten § 434 Abs. 1 Ziffern 1 bis 3 BGB-
E.

Auch Werbung und 6ffentliche AuRerungen
kénnen die geschuldete Eigenschaft der
Kaufsache beeinflussen.

Auch Minderlieferungen und fehlerhafte Mon-
tageanleitungen gelten als Mangel.

Rechts- und Sachméngel werden gleichbe-
handelt.

Keine Haftung, wenn der Kaufer den Mangel
grob fahrlassig nicht kannte.

Schranken der Rechte und Anspriiche
bei Mangeln der Kaufsache

Recht des Verkaufers auf Zuriickweisung des
gewahlten Nacherfiilllungsanspruchs, wenn
mit unverhaltnismaRigen Kosten verbunden
(8 439 Abs. 3 BGB-E).

Rechte und Anspriiche bei Mangeln
der Kaufsache

Nachbesserungsanspruch (Art. 46).

Ersatzlieferung bei nicht vertragsgemalRer
Ware (Art. 46).
Aufhebung des Vertrages (Art. 49).

Minderung (Art. 44, 50).

Schadenersatz (Art. 44, 74 ff.).

Nicht gesondert geregelt, ist aber im Scha-
denersatzanspruch enthalten.

Mangelbegriff

Gilt auch fur UN-Kaufrecht (Art. 35 Abs. 1).
Ahnlich im UN-Kaufrecht (Art. 35 Abs. 2)

Dazu gibt es im UN-Kaufrecht keine Entspre-
chung.

UN-Kaufrecht fihrt zu einem &hnlichen Er-
gebnis, da jede Vertragsverletzung hinsicht-
lich der Rechtsfolgen gleich behandelt wird.
Allerdings muss der Kaufer eine Montagean-
leitung erwarten kénnen. Dies wird unter UN-
Kaufrecht seltener der Fall sein als nach BGB.

Gilt auch fur UN-Kaufrecht (Art. 41, 42).
UN-Kaufrecht enger: Keine Haftung, wenn der

Kéaufer die Vertragswidrigkeit kannte oder
kennen musste.

Schranken der Rechte und Anspriche
bei Mangeln der Kaufsache

Ahnliches Ergebnis wird durch Nachbesse-
rungsrecht des Verkaufers erreicht (nur auf
eigene Kosten und wenn dies dem Kaufer
zumutbar ist; ebenfalls bei vorzeitiger Liefe-
rung bis zum Ablauf des vereinbarten Liefer-
zeitpunkts; Art. 37, 48).
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e Fir Schadenersatz statt der Erfullung Frist-
setzung (Aufforderung zur Nacherfullung) er-
forderlich (8§ 281 Abs. 1 Satz 1).

» Kein Schadenersatz statt der ganzen Leis-
tung, wenn Pflichtverletzung unerheblich war
(8 281 Abs. 1 Satz 3 BGB-E).

» Kein Schadenersatz statt der ganzen Leistung
trotz bereits geleisteter Teilleistungen, wenn
der Kéaufer kein Interesse an der Teilleistung
hat(§ 281 Abs. 1 Satz 3 BGB-E).

e Fir Verzugsschaden zusatzlich Erfordernis
der Mahnung.

e Fir Ricktritt vom Vertrag Fristsetzung (Auf-
forderung zur Nacherfiillung) erforderlich
(8 323 Abs. BGB-E)

» Kein Rucktritt vom Vertrag, wenn Pflichtver-
letzung unerheblich war (8§ 323 Abs. 5 Satz 2

BGB-E).

» Kein Ricktritt vom ganzen Vertrag trotz be-
reits geleisteter Teilleistungen, wenn der Kéu-
fer kein Interesse an der Teilleistung hat
(8 323 Abs. 5 Satz 1 BGB-E).

» Keine Entsprechung im BGB.

Untersuchungs- und Rigepflicht

Ist unveréndert vorhanden (8 377 BGB-E), auch
wenn der Kauf in einem Verbrauchsguterkauf
mundet (§ 478 Abs. 6 BGB-E).

Sonstige Leistungsstérungen

«  Starke Ahnlichkeit im Grundsatz.
* Unterschiede im Detalil.

Umfang des Schadenersatzes

» Schadenersatz umfasst auch Mangelfolge-
schaden einschlieflich entgangenen Gewinn.

e Schadensminderungspflicht (§ 254 BGB).
» Keine Entsprechung im BGB.

» Keine Entsprechung im BGB.

* Weitergehend ist die Schranke, dass Ersatz-

lieferung nur bei wesentlicher Vertragsverlet-

zung verlangt werden kann.(Art. 46).

Gilt ebenso fir alle Rechtsbehelfe des Kau-

fers, auch fiur Schadenersatz aulRer dem Ver-

zbgerungsschaden (Art. 47).

« Keine Entsprechung im UN-Kaufrecht, wenn
Frist erfolglos verstrichen ist.

Schranken gehen weiter: nur in Verbindung
mit Aufhebung des Vertrages, was nur bei
wesentlichen Vertragsverletzungen und er-
folglos abgelaufener Frist geht (Art. 51
Abs. 2).

Keine Entsprechung im UN-Kaufrecht.

e Gilt fur alle Rechtsbehelfe des Kaufers (Art.
47).

UN-Kaufrecht geht weiter: nur wenn die
Nichterflllung eine wesentliche Vertragsver-
letzung darstellt oder nach abgelaufener
Nachfristsetzung; nach Erfillung nur noch in
engen zeitlichen Grenzen (Art. 49).

Schranken gehen weiter: Rucktritt vom Ver-
trag trotz erfolgter Teillieferung nur bei we-
sentlichen Vertragsverletzungen (Art. 51
Abs. 2).

« Aufgetretene Mangel missen innerhalb einer
angemessenen Frist gertigt werden, sonst
gehen Rechte verloren (Art. 39 Abs. 1).

Untersuchungs- und Rugepflicht

Ist vorhanden (Art. 38, 43).

Sonstige Leistungsstérungen

«  Starke Ahnlichkeit im Grundsatz.
¢ Unterschiede im Detalil.

Umfang des Schadenersatzes

« Schadenersatz umfasst auch Mangelfolge-

schaden einschlieflich entgangenen Gewinn

(Art. 74 Satz 1).

Schadensminderungspflicht (Art. 77).

* Begrenzung auf den vorhersehbaren Schaden
(Art. 74 Satz 2).

« Besondere Regelungen bei Deckungskauf
(Art. 75, 76).
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Beweislast

« Wenn der Kauf in einem Verbrauchsgiterkauf

Beweislast

* Zu dieser Beweislastumkehr gibt es keine

mundet, gilt 6 Monate lang ab dem Weiterver-

Entsprechung.

kauf an den Verbraucher die gesetzliche
Vermutung, dass der Mangel bereits beim
Verkauf vorgelegen hat.

» Schadenersatzpflicht besteht nur, wenn Ver-
kaufer nicht beweisen kann, dass er die
Pflichtverletzung nicht zu vertreten kann.

Vertragsfreiheit

Weitgehend ausgeschlossen, wenn der Kauf
in einen Verbrauchsgiterkauf miindet.
* Erheblich eingeschrankt durch Inhaltskontrolle

*« Wenn eine Verletzung vertraglicher Pflichten
feststeht, ist Verschulden nicht erforderlich.

Vertragsfreiheit

Keine Entsprechung.

Art. 12 legt nur wenige Normen fest, von de-

der Rechtsprechung nach § 307 BGB-E. U-
berpriifung, ob unangemessene Benachteili-
gung durch Vergleich zwischen Gesetzes-
wortlaut und abweichender Vertragsklausel.

» Viele Schranken der gegeniiber Verbrauchern

nen nicht abgewichen werden kann. Ansons-
ten bestimmt Art. 6 ausdriicklich Vertragsfrei-
heit.

§ 307 BGB-E wird zwar durch das UN-

geltenden 88§ 308 und 309 BGB-E werden
entsprechend auf Vertrage zwischen Unter-
nehmen angewandt.

» Fast volliger Wegfall der Vertragsfreiheit,
wenn der Kauf in einem Verbrauchsgiiterkauf
mindet.

Verjahrungsfrist

Zwei Jahre ab der Ablieferung der Sache (§ 438
Abs. 1 Ziff. 3 und Abs. 2 BGB-E); wenn der Kauf
in einen Verbrauchsguterkauf miindet, bis funf
Jahre (8 479 BGB-E); bei Baustoffen funf Jahre
(8 438 Abs. 1 Ziff. 2 BGB-E).

Kaufrecht nicht verdrangt, der Prifungsmaf3-
stab fir die Inhaltskontrolle ist aber ein ande-
rer.

Keine Entsprechung im UN-Kaufrecht

Verjahrungsfrist

Wohl gleich (Gesetz zum Ubereinkommen) mit
einer geringflgigen Modifikation.
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Anhang 5
Modifikation von Vertragsklauseln nach UN-Kaufrecht (Exportbedingungen)

Grenzen der Vertragsfreiheit

Das UN-Kaufrecht sieht nur wenige Grenzen der Vertragsfreiheit vor. Bisher war
dennoch auch bei Geltung des UN-Kaufrechts eine Inhaltskontrolle nach dem AGB-
Gesetz nicht ganzlich ausgeschlossen. Daran wird sich nichts andern, obwohl es
kunftig kein AGB-Gesetz mehr geben wird, sondern die einschlagigen Regelungen in
das BGB integriert worden sind (88 305 ff. BGB-E).

Der Vorteil des UN-Kaufrechts wird noch starker als bisher darin legen, dass diese
Inhaltskontrolle mit der Priifung einer unangemessenen Benachteiligung auf der Ba-
sis dieses auf den internationalen Warenkauf ausgerichteten, vom Grundsatz der
Vertragsfreiheit gepragten Abkommens erfolgt. Im Gegensatz dazu ist Prifungsmal3-
stab der Gerichte bei einer Inhaltskontrolle von AGBs auf der Basis des deutschen
BGB kiinftig ein Gesetzeswerk, das vom Verbrauchsguterkauf und von Verbraucher-
schutzgedanken gepragt ist und sich zunehmend vom Grundgedanken der Vertrags-

freiheit entfernt.

Nicht zuléssig sind danach

Ausschluss jeglicher Rechte bei Leistungsstérungen (Inhaltskontrolle Uber § 307
BGB-E).

Bindung der Wirksamkeit des Vertrages oder einer Vertragsanderung an das Schrift-
formerfordernis (Art. 11, 29).

Der Ausschluss jeglichen Schadenersatzes ist zwar nach dem UN-Kaufrecht méglich,
es erscheint aber wahrscheinlich, dass bei Geltung deutschen Rechts der Schaden-
ersatz bei Vorsatz und grober Fahrlassigkeit des Verkaufers, eines Organs oder des-
sen Erflullungsgehilfen ebenso wenig ausgeschlossen werden kann, wie ein schuld-
haft verursachter Schaden an Leben, Kérper und Gesundheit (vgl. 88 276, 309 Ziff. 7,
307 BGB-E).

Die Regelung folgender Punkte sollte bei Geltung de s UN-Kaufrechts aus der
Sicht des Verkaufers bei der Gestaltung von Exportv  ertrédgen in Erwéagung ge-

zogen werden.

Regelung der Behandlung von Mengenabweichungen (Lieferung einer zu grof3en
bzw. zu kleinen Menge).

Konkretisierungen der geschuldeten Leistung einschl. Dokumente, Verpackungen,
Lieferort, Zahlungspflicht, Zahlungsort (Art. 31 ff, 35 UN-Kaufrecht).

Konkretisierung der Frist fur die Untersuchung der Ware (Art. 38 UN-Kaufrecht).
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Evtl. Konkretisierung, wie eine ordnungsgemaéafie Untersuchung auszusehen hat.
Konkretisierung der Frist, binnen derer Mangel geriigt werden muissen.

Begrenzung der Nacherfullungsanspriiche (Art. 45 ff. UN-Kaufrecht) z. B. auf Nach-
besserung.

Mehrere Nachbesserungsversuche vor weitergehenden Rechten.

Ausschluss von Mangelfolgeschaden auf3er in den oben genannten Fallen.
Beschrankung des Schadenersatzes der Hohe nach.

Begrenzung der Verjahrungsfrist (in Deutschland wohl auch méglich, fraglich ist aber,
wie weit die Einschrédnkung gehen kann).

Ausschluss der Haftung fir gewerbliche Schutzrechte, wenn Weiterlieferung in Dritt-
lander geplant ist.

Lange Nachfrist bei Vertragsstorungen durch Verkaufer wegen Art. 47 UN-Kaufrecht).
Einschrankung des Rucktrittsrechts auch dann, wenn Teillieferung erfolgt ist (Art. 51
UN-Kaufrecht).

Verpflichtung zur Abnahme verspateter Lieferungen und zu grofRer Mengen.

Evtl. Modifizierung der Nachfrist fur Kauferleistungen, z. B. Abnahme (Art. 63 UN-
Kaufrecht).

Konkretisierung der Verschlechterungseinrede und des antizipierten Vertragsbruchs
(Art. 71, 72 UN-Kaufrecht).

Konkretisierung der Unterbrechungsfrist bei h6herer Gewalt (Art. 79 UN-Kaufrecht).
Einschrankung der Zinszahlungspflicht bei Riickzahlung des Geldes (Art. 84 UN-
Kaufrecht.

Evtl. Pauschalierung des Vorteilsausgleichs bei Ruckabwicklung (Art. 84 UN-
Kaufrecht; bei Geltung des BGB problematisch).

Die Regelung folgender Punkte sollte bei Geltung de s UN-Kaufrechts aus der
Sicht des Kaufers bei der Gestaltung von Exportvert ragen in Erwagung gezo-

gen werden.

Konkretisierungen der geschuldeten Leistung einschl. Dokumente, Verpackungen,
Lieferort, Zahlungspflicht, Zahlungsort (Art. 31 ff., 35 UN-Kaufrecht).

Konkretisierung der Verpflichtungen bezlglich Montageanleitungen, Bedienungsan-
leitungen (wegen Geltung des 8 434 Abs. 2 BGB-E bei Weiterverkauf).
Konkretisierung der Frist fur die Untersuchung der Ware (Art. 38 UN-Kaufrecht).
Konkretisierung der Untersuchungspflicht (z. B. Stichproben) oder Ausschluss der
Untersuchungspflicht durch Verlagerung des Risikos auf den Verkdufer mittels Wa-
renausgangskontrolle.

Konkretisierung der Frist, binnen derer Mangel geriigt werden muissen.
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Ausschluss des Nachbesserungsrechts des Verkéaufers (Art. 48 UN-Kaufrecht).
Beschrénkung auf einen Nachbesserungsversuch.

Evtl. Frist, binnen derer der Kaufer erklaren muss, welches Recht er geltend machen
mochte.

Pauschalierung des Verzugsschadens mit Nachweismdglichkeit eines hdheren Schadens.
Evtl. Vertragsstrafe bei Leistungsverzug (bei Geltung des deutschen BGB komplizier-
te Rechtsprechung, die mdglicherweise aber auch bei Geltung des UN-Kaufrechts re-
levant sein kann).

Verweis auf 8 288 BGB-E fur Zinsanspruch wegen hohem gesetzlichen Zinssatz.

Evtl. Verlangerung der ,Garantiefrist, z. B. auf drei Jahre (oder finf Jahre gerade bei
Baustoffen oder Verbrauchsgutern).

Haltbarkeitsgarantie statt Mangelrige.

Garantie, dass gewerbliche Schutzrechte Dritter und sonstige in Deutschland gelten-
de gesetzliche Vorschriften durch das Produkt nicht verletzt werden.

Garantie, dass keine eigenschaftsbezogene Werbung gestaltet wird, die Einfluss auf
die geschuldete Kaufsache gegeniber dem eigenen Abnehmer haben kénnen, mit
Freistellungsanspruch bei VerstoR3; Verpflichtung, diese Pflicht auch anderen Teil-
nehmern des Vertriebsnetzes aufzuerlegen.

Recht auf Vertragsaufhebung und Nacherfullung durch Lieferung einer neuen man-
gelfreien Sache auch ohne wesentliche Vertragsverletzung.

Evtl. Konkretisierung der Minderung.

Erweiterung des Rechts auf Vertragsaufhebung auch dann, wenn schon Teillieferung
erfolgt ist (vgl. Art. 51 UN-Kaufrecht).

Konkretisierung des Verkauferrechts auf Vertragsaufhebung wegen Verletzung ver-
traglicher Pflichten durch den Kéaufer (Art. 64 UN-Kaufrecht).

Ausschluss des Rechts zur Spezifizierung der Kaufsache durch den Verkaufer (Art.
65 UN-Kaufrecht).

Konkretisierung der Verschlechterungseinrede und des antizipierten Vertragsbruchs
(Art. 71, 72 UN-Kaufrecht).

Erweiterung des Schadenersatzanspruchs auf nicht vorhersehbare Schaden.
Ausschluss der Wirkungen der hdéheren Gewalt bei Subunternehmern, Zulieferern
usw. (Art. 79 UN-Kaufrecht).

Evtl. Einschrankung des Selbsthilfeverkaufs (Art. 88 UN-Kaufrecht).

Evtl. Konkretisierung notwendiger Erhaltungsmaflinahmen, z. B. richtige Lagerung
(Art. 85 ff. UN-Kaufrecht).

Konkretisierung der Hohe falliger Zinsen bei Zahlungsverzug auf niedriger Ebene mit

der Mdglichkeit des Nachweises eines hoheren Schadens.
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